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	Odůvodnění hodnocení práce:

Studentka svou práci poctivě konzultovala. Práce v rámci teoretické části má podstatné náležitosti, které se vážou k tématu. Vzhledem k podstatě podniku je vhodné zmínit i marketing služeb. Situační analýzy jsou zvoleny vhodně. Prázdnou stranu před začátkem analýzy můžeme přisuzovat samolibému PDF konvertoru. Analýza současného stavu a představení hotelu je doprovázeno poutavými fotografiemi. Ceny pak jsou stanoveny na základě identifikace zákazníka. V rámci 9.3 Place bych se nebál přidat dostupnost hotelu a jeho posazení ve srovnání s konkurencí na základě dostupnosti od frekventovaných tahů či zastávek vlaku nebo MHD. Srovnání s konkurencí poukazuje na obrovský nedostatek hotelu, čímž je vysoká cena ve srovnání s ostatními hotely, o čemž také vypovídá skóre v rámci benchmarkingu, který je poměrně hezky zpracovaný. Přestože hotel skončil celkově na prvním místě, cena stále je kritickým ukazatelem zejména pro podnikatele a odpočet DPH. Toť zřejmě i důvod, proč hotel neudává ceník na webu, což je také chybou a správně uvedeno v slabých stránkách v kapitole 12. IFE a EFE matice jsou zpracovány v pořádku, jen bych u skóre, které je blízko středního milníku 2,5 zahrnul obě možnosti a to jak agresivní, tak i konkurenční strategii.
Jako kladné považuji odpovědi zejména na otázku č. 1, kdy je probírána problematika cena a zda odpovídají služby takové sumě.

Návrhy jsou logické a vyplívají z odpovědí + benchmarkingu. Je škoda, že nejsou více podrobné a to z hlediska finančního či časového.

	Otázky k obhajobě:

1) What was the biggest obstacle to overcome during processing the bachelor thesis?
2) Is the management going to apply some of your recommendations?

	Práce byla zkontrolována systémem pro odhalování plagiátů Theses s výsledkem negativním.*
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*   Zvolte odpovídající hodnocení. Výsledek negativní znamená, že systém Theses nenašel shodu s jinými pracemi a hodnocená práce tedy není plagiát.


**  Výsledná známka není aritmetickým průměrem jednotlivých kritérií hodnocení práce.








