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	Odůvodnění hodnocení práce:

Předložená bakalářská práce je originálním podnikatelským záměrem, který vyplývá z autorčina dlouhodobého sledování nabídky produktů cukráren a kaváren na území Zlína. Práci lze z hlediska obsahu a struktury zhodnotit jako přiměřenou zvolenému tématu, snad jen počet kapitol (13) je na bakalářskou práci zbytečně vysoký (přehlednosti by prospělo například spojení kapitol 3 a 4, dále 6 a 7). Cíl práce byl stanoven reálně a autorka jej dokázala naplnit, což lze ocenit zvláště s přihlédnutím k faktu, že na ni jako studentku neekonomického oboru byly kladeny vysoké nároky.  
Teoretická část je sestavena z poměrně nízkého počtu monografických zdrojů (9), z nichž pouze jeden je mladší pěti let. Drobné chyby se vyskytují v odkazování na právní úpravu - termín „OSVČ“ je na str. 5 nepochopitelně definován podle zákona č. 155/1995 Sb., o důchodovém pojištění. Na str. 8 se vyskytuje nekompletní definice podnikatele (podnikatel může být kromě obchodního rejstříku zapsán i v živnostenském rejstříku), charakteristika družstev na str. 10 nereflektuje aktuální právní úpravu (družstva již mohou být zakládána i za účelem generování zisku).
Jednotlivé analytické metody byly správně uchopeny a adekvátně zužitkovány. Autorka na základě výstupů z analýz definovala tři segmenty zákazníků, se kterými dále pracovala v marketingovém a finančním plánu. Zde reálně namodelovala potenciální objem prodeje v jednotlivých zákaznických segmentech a vypočítala tři varianty – pesimistickou, optimální a optimistickou. V tabulce 7 je sice u druhého produktu nepřesně vypočítána marže (ve skutečnosti bude činit 23 Kč na produkt, nikoliv 13 Kč), tato nepřesnost však nemůže zpochybnit závěrečný výrok o ekonomickém potenciálu tohoto podnikatelského záměru. Po korekci zmíněného údaje by totiž kalkulovaný zisk byl ještě vyšší.  

Autorku je třeba pochválit za mimořádně aktivní přístup, časté konzultování a nezlomnou snahu při zohledňování připomínek vedoucího práce. Podařilo se jí vytvořit solidní podnikatelský plán, jehož úroveň dle mého názoru odpovídá požadavkům kladeným na kvalifikační práci tohoto typu. 



	Otázky k obhajobě:

In chapter 7.1 you mentioned these objectives of your company: „to build a loyalty from customers“ and “to strengthen the relationships between the company and their customers“. How do you plan to monitor and measure the fulfillment of these objectives?
Please, define the limiting factors of your business plan.


	Práce byla zkontrolována systémem pro odhalování plagiátů Theses s výsledkem negativním/pozitivním. *
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*   Zvolte odpovídající hodnocení. Výsledek negativní znamená, že systém Theses nenašel shodu s jinými pracemi a hodnocená práce tedy není plagiát.


**  Výsledná známka není aritmetickým průměrem jednotlivých kritérií hodnocení práce.








