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Téma BP: Podpora prodeje jako významná součást marketingových komunikací ve společnosti DHD (Europe) s.r.o.
	Kritéria  hodnocení:
	Stupeň hodnocení podle ECTS

	
	A

1
	B

1,5
	C

2
	D

2,5
	E

3
	FX

4
	F

5


	 1
	Náročnosti tématu práce


	
	
	X
	
	
	
	

	 2
	Splnění cílů práce
	
	X
	
	
	
	
	

	 3
	Teoretické části práce
	
	
	X
	
	
	
	

	 4
	Praktické části práce

(analytická část)
	
	X
	
	
	
	
	

	 5
	Praktické části práce

(řešící část)
	
	X
	
	
	
	
	

	 6
	Formální úrovně práce
	
	X
	
	
	
	
	


Hodnocení v jednotlivých kritériích označte znakem X) v příslušné úrovni.

(Obraťte, prosím, list a pokračujte v hodnocení na druhé straně formuláře.)

Celkové hodnocení práce a otázky k obhajobě:

(otázky uvádí vedoucí práce i oponent)

Predložená bakalárska práca je spracovaná podľa zásad a autorovi sa podarilo splniť jej cieľ.

Autor v nej predkladá návrhy na podporu predaja v spoločnosti DHD s.r.o.. Teoretická časť síce pôsobí v spojitosti s častou praktickou čiastočne nesúrodo, ale v konečnom dôsledku má práca vyhovujúcu úroveň. 
Po formálnej stránke by som vytkla nejednotné používanie označenia spoločnosti s ručením obmedzeným „s.r.o.“ a „Ltd“ a vyjadrenie hodnôt v grafoch v anglických librách.  
1. Jeden z vašich návrhov sa týka zlepšenia internetových stránok. Ako je možné, že tak významná firma má v dnešnej dobe digitalizácie tak závažný nedostatok v rámci internetových stránok?
Návrh na klasifikaci bakalářské práce:
B – velmi dobře
Ve Zlíně dne ...............................................
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    podpis vedoucího BP







