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ABSTRAKT

Téma moji bakalarské prace nese jméno ,,Analyza investi¢nich pfilezitosti pro retailového
klienta®, tedy pro nepodnikatele. Zakladnim cilem této prace je vybér nejoptimalnéjsi varianty
investi¢nich ptilezitosti pro modelového klienta s ohledem na jeho cile a plany do budoucnos-
ti ve finan¢né poradenské spolecnosti Partners Financial Services. Bakalaiska prace je rov-
nomérné rozlozena do dvou zakladnich Casti, teoretické a praktické Casti. V teoretickém za-
méieni prace jsou vymezeny zakladni pojmy, tykajici se investic a investi¢nich produktt pro
retailového klienta. V ¢asti praktické jsou uvedeni modelovi klienti a jejich nejvhodnéjsi in-

vesti¢ni piileZitosti u vybrané poradenské spole¢nosti. Zavérem bakalaiské prace je uvedeno

doporuceni pro analyzovanou spole¢nost na zakladé pozadavkt modelovych klientt.

Klic¢ova slova: zivotni pojisténi, penzijni pfipojisténi, podilové fondy, pravidelné investice,

Patners Financial Services

ABSTRACT

Topic of my thesis named Analysis of investment opportunities for retail clients, a non-
business. The basic objective of this thesis is the selection of optimal variants of investment
opportunities for client model with regard to its objectives and plans for the future in financial
consulting company Partners Financial Services. The thesis is evenly divided into two parts,
theoretical and practical part. In the theoretical part are defined the basic concepts relating to
investments and investment opportunities for retail client. In the practical part of the thesis are
listed client model and the best investment opportunities for them in the selected consulting
company. At the conclusion of the thesis is recommendation for analyzed company based on
the requirements of the clients.

Keywords: life insurance, retirement pension, regular invetments, mutual funds, Partners Fi-

nancial Services
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UvVOD

Pro téma bakalatské prace byl zvolen nazev Analyza investi¢nich piilezitosti pro retailové-
ho klienta. Jiz zminéna analyza investi¢nich piilezitosti je vykonana v nejvétsi finanéné
poradenské spolecnosti na ¢eském trhu Partners Financial Services, a.s dle strategie spo-
le¢nosti. Téma bakalatské prace bylo zvoleno v souladu s aktualnosti problematiky financi

a dtichodovou reformou, jenZ vstoupi v platnost nejpravdépodobnéji za¢atkem roku 2013.

Bakalaiské dilo je s ohledem na limitujici rozsah prace zaméfeno pouze na problematiku
zivotniho pojisténi, penzijniho pfipojisténi, podilovych fonda a spoficich ucta.

Cilem mé bakalafské prace je zpracovat literarni prizkum zdroju a teoretické poznatky,
tykajici se investi¢nich pfilezitosti pro retailového klienta, nasledné bude proveden pra-
zkum soucasné nabidky investi¢nich pfilezitosti u vybrané poradenské spolecnosti a na
bazi zjisténych skute¢nosti bude klientovi doporucena nejlepsi varianta investice financ-
nich prostiedkli. V neposledni fad¢ budou vyjadiena doporuceni pro vybranou poraden-

skou spole¢nost S ohledem na pozadavky klientl spole¢nosti.

Teoreticka Cast je orientovdna na vymezeni zakladnich pojm, tykajici se finan¢niho trhu,
jeho funkce, ¢lenéni a faktort, které na ném figuruji. Dale byla podrobné rozebrana pro-
blematika pojistovnictvi a pojistnych produktii, zaméfenych na zivotni pojisténi, jeho
podminky a dafiova zvyhodnéni. Obdobnym zptiisobem byla klicové popsana oblast pen-
zijniho pfipojisténi, spoficich uctl, investiénich spole¢nosti a podilovych fonda.

Jako zdroj informaci, uvedenych v teoretické ¢asti, byla pouzita odborna literatura, ptibli-

Zujici oblast finan¢nich trhii, pojistovnictvi, investi¢nich spole¢nosti a podilovych fondi.

V casti praktické byla pfedstavena poradenska spolecnost Partners Financial Services, a.s.
a jeji SWOT analyza, jez byla vytvofena na bazi internich informaci spole¢nosti. Nasledné
byly zanalyzovany nejvhodnéj$i investi¢ni pftilezitosti pro vybrané modelové klienty
s ohledem na nakladovost a rizikovost produktu. Zavérem byla vyslovena doporuceni pro

spolecnost na zéklad¢ vyhrad a pozadavkl analyzovanych klientt.

Zdrojem informaci v praktické casti se staly odborné ¢lanky, interni zdroje spolecnosti,
vlastni zkuSenosti s financn€ poradenskou spolecnosti, rozpravy s hlavnim konzultantem

mé bakalatské prace a dalSimi manazery spole€nosti.
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. TEORETICKA CAST
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1 FINANCNI TRH

Financni trh je vymezen jako Systém instituci a instrumentii, zabezpecujici pohyb penéz a
kapitdlu ve vsech formdach mezi riznymi ekonomickymi subjekty na zdaklade nabidky a po-
ptavky. Financni trh mGzeme rozdé¢lit na dva segmenty - na penézni a kapitalovy trh.

(Revenda, 1996, s. 93)

1.1 PenéZni trh

Tento typ trhu lze definovat jako systém instituci a instrumentd, zabezpecujici pohyb riiz-
nych forem kratkodobych penéz (se splatnosti do jednoho roku). (Revenda, 1996)

1.2 Kapitalovy trh

Kapitalovym trhem se rozumi Systém instituci a instrumenti, které zabezpecuji pohyb
strednédobého a dlouhodobého kapitdalu prostiednictvim riiznych forem cennych papirii

mezi ekonomickymi subjekty. (Revenda, 1996, s. 97)

1.3 Jednotlivy investor

Investorem miiZze byt oznacen v podstaté kazdy, kdo je ur¢itym zplisobem vystaven trhu.
Jednotlivi investofi tvofi zakladni jednotku v investi¢ni hierarchii. Kazdy investor mize
obchodovat sdm za sebe jako tzv. soukromy investor nebo jako institu¢ni investor, ktery
obchoduje jménem organizace. Cilem investora je samoziejmé maximalizovat celkové

vynosy, jez nasledné rozdéli mezi vydélek a kapital. (Plummer, 2008)

1.3.1 Uspory

krivka dspor

v

P

Obr. 1. Krivka uspor (Revenda, 1996, s. 64)
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Uspory miizeme definovat jako nespotiebovanou cast ptijmu za dané obdobi. Rist uspor
ovliviiuje urokova mira a ocekavana mira inflace. Na obrazku 1 je zaznacena kiivka Gspor,
ktera je zavisla na urokové mife pro dany ekonomicky subjekt. Z toho obrazku je patrné,

7e uspory rostou s urokovou mirou, ale ne tak rychle jako trokova mira. (Revenda, 1996)

1.3.2 Rezerva

Opatrnost radi vytvofit si rezervu, ktera mize pomoci prekonat nékolik problematickych
mésica, jejiz vyse dle doporuceni, které fika, Ze by kazda osoba méla mit na ,,bezpecném*
bankovnim konté nebo v investici s pevnym vynosem ¢astku odpovidajici zivotnim nakla-
dim na tfi az Sest mésicll. VEtsi rezerva je neucelna, nebot’ nadbyte¢né mnozstvi penéz na
béznych uctech prodélava inflaci, ktera je nckolika nasobné vyssi, nez je samotny urok

bézného uctu. (Kralova et al., 2009)

1.3.3 Finan¢ni bilance
Finanéni bilance obsahuje:

e piijmy - veskeré piijmy, kterymi investor disponuje napf. ze zamé&stnani, z aktiv
(vlastni podnikani, nemovitosti — najemné, cenné papiry apod.).

e vydaje - mezi vydaje mizou byt zafazeny vydaje na najem, jidlo, energie, telefon,
benzin, odévy a obuv, zabavu, darky, apod.

e pasiva — vydaje, které nesouvisi pfimo se Zivobytim, ale vétSinou se jedna o zavaz-
Ky Kk finan¢nimu trhu (splatky dluht, leasing, hypotéka, uvéry, nebankovni Gveéry,
dluhy na kreditnich kartach apod.).

e aktiva — vSe co nam piinasi penize, co generuje zisk (stavebni spofeni, spofici ucty,

Zivotni pojisténi, penzijni pojisténi, apod.). (Kolmanova, 2005)

1.4 Investovani

Investovani je vymezeno jako utraceni naSetfeného kapitalu tak, aby byl zarucen vyssi pii-
jem nez ze samotného uloZeni penéZ v bance a zaroveil byly penize ochranény pied inflaci,

znehodnocenim ¢i ztratou. (Kolmanova, 2005)

Na trhu investic figuruji vzdy dvé skupiny lidi a to na jedné strané lidé, kteti nakupuji a na
druhé¢ strané prodavajici. Lidé, ktefi vstupuji na tento druh trhu, se zpravidla ptidavaji k té
skuping, kterd je prave siln€jsi, coz Casto vede ke ztraté jejich financnich prostiedki. Na

burze je vétSina investorl ovladdna stddovym pudem, tedy reflexem nasledovéani davu.
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Kli¢em k uspéchu kazdého investora je zvladani vlastnich emoci. Zacinajici investoti d€laji
Casto pii svych prvnich transakcich na burze spoustu pieslapti, mezi nejobvyklejsi manyry
patii stavy, kdyz jsou ceny vysoké, investofi predpokladaji, ze budou ceny nadale stoupat,
proto se rozhodnou nakoupit a naopak jsou-li ceny nizké, domnivaji se, Ze se budou dale
klesat a ovlivnéni strachem své podily nebo akcie prodaji. Je zfejmé, ze opak je pravdou,
protoze cokoliv je vysoko, mé tendenci klesat a cokoliv je nizko, mé tendenci stoupat.
Herbert Casson ve své knize tvrdi ze: Moudry investor, nekupuje tehdy, kdyz kupuje dav,
ani neprodava tehdy, kdyz dav prodava. Moudry investor stoji stranou a vyuziva prileZitost
zalozenou na pohybu cen. Dale radi, aby investofi neinvestovali v ptipad¢, kdyz je vice
kupujicich nez prodavajicich, protoze by mohli pfijit zkratka. Naopak maji investovat
v okamziku, kdy je zvykem prodavat a prodava-li kdyz je zvykem kupovat. K investovani
je potteba pristupovat s védomim, Ze se nikdo nevyhne chybam. Kazdy investor proto mi-
ze vyuzit troji ochrany, tedy bezpe¢nostniho polstare u kazdé jednotlivé investice, pfimé-
fenou diverzifikaci portfolia a hlavné uméni se poucit z vlastnich chyb. (Gladis, 2004; Cas-

son, 1994, s. 51)

1.4.1 Co ovlivituje ceny investic?

e dividendové a urokové vynosy = podily na ¢istém zisku spolecnosti

e urokova mira = cena penéz a veli¢ina, diky niz miiZe investor srovnavat vyhod-
nost vSech investi¢nich pfilezitosti, které jsou k dispozici na trhu penéz a kapitalu
oznacovan jako motor, ktery Zene ceny akcii vzhliru

e (as = veliCina, ktera ovliviiuje prakticky vse, jak hodnotu budoucich dividend, rtst
trzni hodnoty investic, vysi fik4 tak 1 vysi trokovych sazeb. S ¢asem (investi¢nim
horizontem) obecné roste celkovy o¢ekavany vynos investic, ale zhorSuje se pied-
vidatelnost vynosu.

e riziko = rizikem je nazyvana nejistota spojena s vyskytem urcité potencialni situa-

ce. (Kohout, 2002)

1.4.2 Investiéni riziko

Jakdkoli investice je spojena s ur¢itou urovni rizika, protoze vzdy kdy se naskytne moznost
investovat s kladnou o¢ekavanou mirou vynosu, je nutné pocitat s jistym rizikem. Toto

pravidlo Ize lapiddrné vyjadrit uslovim ,, risk je zisk* nebo ,,néco za néco “. Investiéni rizi-
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ko je obvykle vyjadfovano pomoci volatility, tento pojem mizeme vyjadfit jako ¢islo, kte-
ré udava miru kolisavosti kurst akcii, mén komodit nebo obligaci. (Kohout a Hlusek,

2002, s. 12; Kohout, 2008)

1.4.3 Efektivni urokova mira

Nastane-li situace, kdy ma investor moznost volby mezi riznymi investi¢nimi zameéry, ve
vetsSin€ pripadi si vybird moznost, kterd nabizi nejvyhodnéjsi irokovou miru. V takovych
to pripadech mu usnadni rozhodovani ptevod vSech uvazovanych urokovych mér na srov-
natelnou zakladnu, nazyvanou efektivni irokova mira, jenz vyjadiuje skutecné tempo pfi-
rustku kapitalu (v %) za rok. Efektivni irokova mira je za neménnych podminek tim vyssi,
¢im je kratSi obdobi sloZzeného troceni, tedy ¢im je vyssi frekvence. Tento ukazatel je
mozné vypocitat ndsledujicim zpisobem:

ey, =100 (32— 1) (1.1)

0

Kyooooonnnnn. pocatecni hodnota

K,............konecna hodnota (Machacek, 2001, s. 38)

1.4.4 Portfolio

Portfolio byva oznacovano jako soubor rliznych aktiv (akcii, obligaci) rozdilnych emitentd,
jenz umoznuje investorovi diverzifikovat sva aktiva do nejriiznéjsich prilezitosti individu-
alné nebo s pomocnou rukou profesionalnich spolecnosti typu podilovych ¢i investi¢nich
fondl a tim minimalizovat riziko ztraty. Portfolio je efektivni tehdy, jestlize pfi jisté urov-

ni rizika poskytuje maximalni o¢ekavanou miru vynosu. (Budinsky a Grulich, 1993)
Diverzifikace

Diverzifikace je pojem, kterym je mozno oznacit jako rozlozeni rizika tak, Ze se penize
vloZzi do nejriznéjsich typu investic, do obligaci, dluhopisti, akcii a jinych néstrojit penéz-
niho trhu. Riziko Ize rozkladat i v rdmeci jednotlivych typl investic, kdy je investi¢ni ¢astka

rozdélena do mensich ¢astek v rozsahu jednoho druhu investice, tim se vyrazné snizi dopad

vykyvi cena hodnotu celého portfolia. (Gladis, 2004)
Portfoliové finan¢ni investice

Jak jiz bylo naznaceno vyse portfolio, je soubor finan¢nich investic, do kterych je diverzi-

fikovana suma penéznich prostfedkll investora. Smyslem rozdéleni investi¢nich zdroji je
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V prvni fad¢ rozdéleni investi¢nich rizik do riznych nezévislych oblasti. Konstrukce port-
folia je tak hledani optimalniho kompromisu mezi vysi rizika a vynosu. Portfolio Casto
obsahuje kombinaci nertiznéjSich finan¢nich instrumentd, Sperki, starozitnosti, umeélec-
kych pfedméthi a podobné. VEtSina finan¢nich transakei je ovliviiovana nahodnymi faktory,
jakymi jsou napfiiklad cena akcie v pfistim roce, a tedy i odpovidajici mira zisku. Tyto né-
hodné faktory vnasi do finan¢nich transakci riziko, které je vhodné méfit. V situacich, kdy
navzajem porovnavame rizika nékolika portfolii, je vhodné méfit toto riziko pomoci smé-

rodatné odchylky. (Budinsky a Grulich, 1993)

Stredni mira zisku:

T=i1p1+ ...inDn (1.2)
Toveveevee oo ... StPedni mira zisku
L,D..coo......mira zisku nabyva hodnost i4, ..., i,, S pravdépodobnostmi p,, ..., pn
(1+p2+-pa=1) (1.3)
Riziko (smeérodatna odchylka):
o= @iy = D+ ..t (in — D?pn (1.4)
O .oovuneon... sSmérodatnd odchylka pouzivand k méreni rizika (Cipra, 2005, s. 183)

Optimalizace portfolia

Kazdy investor by mél optimalizovat své portfolio z hlediska vynost a rizik a pfitom vyu-

vvvvvv

malizaci portfolia miizeme zajistit pomoci niZze uvedenych krok:

1. Investi¢ni horizont - V prvni fadé¢ si investor musi stanovit investi¢ni horizont, coz
neni nic slozitého, jelikoz nevyzaduje zadné specidlni znalosti a Casto jiz je pfedem
jasny.

2. Stanoveni tolerance vuci riziku - Tato problematika tizce souvisi s ¢asovym hori-
zontem. V praxi si pro zjiStovani tolerance vii¢i riziku musi investor poloZit otazku:
,Coby se stalo, kdyby bylo portfolio po uplynuti casového horizontu ztratové?* In-
vestor si musi sdm odpoveédét na tuto otazku, zdali chce podstupovat vysoké riziko
ztraty €i ne, pficemz by si mél investor uvédomit, Ze piijeti ztraty znamena rozsire-

ni investi¢nich moZznosti do témét vSech moznych typt aktiv.



UTB ve Zliné, Fakulta managementu a ekonomiky 17

3. Dostupné typy investic - Investor nebo investicni poradce by mél mit dokonaly
ptehled o riznych typech investic, nebot’ rozhodne-li se investor koupit investici,
kupuje jeji budouci vynosy

4. Odhad vynosu a rizik - Pfed samotnou optimalizaci portfolia je dilezité si obstarat
odhad vynost a rizik jednotlivych investic.

5. Pozadovany vynos - Investor si musi ur€it sdm, jaky pozadovany vynos ocekava
Vv zavislosti na riziku od budouci investice.

6. Sestaveni portfolia

V piipad¢, Ze si investor stanovil investi¢ni horizont, piijal riziko své investice, provedl
odhad vynost a rizik, ur¢il si minimalni pozadovany vynos, je na nejlepsi cesté, jak sesta-

vit optimalni portfolio. (Kohout a Hlusek, 2002)

1.45 Investiéni dotaznik

Investi¢ni dotaznik je formulaf, jehoz vyplnénim, lze zjistit vztah k riziku investora, jeho

o¢ekavani a zkuSenosti s investovanim. (Syrovy, 2005)

1.4.6 Jednorazova investice

Jednorazova investice je povazovana za jednu z forem efektivniho zhodnoceni penéZnich
prostiedktli. Je vhodnou variantou pro investora, ktery disponuje vétSim mnoZstvi pen€z,
jez ma zdjem zhodnotit. Jednorazova investice s pozadavkem na vyssi vynosy je vhodna
pro delsi casové obdobi. Jsou vhodné pro premisténi vkladii ze sporeni, po vyplaceni Zivot-
niho pojisténi nebo smlouvy o stavebnim sporeni, po obdrzeni vétsi cdastky z dedictvi nebo

po prodeji nemovitosti. (nainvestice.cz, ©2010)

1.4.7 Pravidelna investice

Pravidelnd investice je v dne$ni dob€ povazovana za jeden z interesantnich zplsobi, jak
nahromadit zajimavy kapital pro dlouhodobé cile, napt. zabezpe€eni pfijmu v dichodovém
vék a jak nechat vlastni prostiedky vydelavat. VEtSina investord je navykla své nadbytecné
prostiedky ukladat do stavebniho spotfeni, penzijniho ptipojisténi nebo do Zivotniho pojis-
téni, ale moznost pravidelné investice do podilovych fondil je mnohdy opomijena. Divo-
dem je Casto mald informovanost o této eventualité investovani a strach konzervativnich

investori ze ztraty jejich penéznich prostredkd. (Syrovy, 2005)
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2 VYBRANE INVETICNI PRILEZITOSTI U JEDNOTLIVYCH
FINANCNICH INSTITUCI

Finanéni instituce jsou vystihovany jako zafizeni poskytujici finan¢ni sluzby, jako instituce
pracujici s penéznimi prostredky, které jim byly svéfeny od klientl, a které jsou nasledné
vyuzity témito institucemi ke svému podnikéni. Dalsi charakteristikou finan¢nich instituci,
kterou je mozno uvést je, ze tyto instituce ve vétsi mife investuji penézni prostiedky klien-

ti a v pripad¢ jejich Gspésného zhodnoceni se o vynosy se svymi klienty déli. (Hrdy, 2005)

2.1 Banka

Banka je charakterizovana jako specificky druh podnikatelského subjektu, jehoZz prioritni
funkci je zprostfedkovani pohybu finan¢nich prostfedk mezi jednotlivymi ekonomickymi

subjekty. (Hrdy, 2005)

Banka (jakozto uveérova instituce) je druh financniho zprostredkovatele, jehoz hlavni napl-
ni je prijimat vklady nebo jiné splatné penézni prostredky od verejnosti a poskytovat uvery

na jeho vilastni ucet. (eur-lex.europa.eu, 2012)

2.1.1 Sporici ucet
Investor, jenz si ziidil spofici Gc¢et, ale ve skute¢nosti ,,zapijéuje své vloZzené penize insti-
tuci, kterd souhlasi stim, Zze mu bude vyplacen dohodnuty Urok a tyto fondy mu da

k dispozici vzdy, kdyZ jim budou vyzadovany. (Stowers, 1996; Kalabis, 2005)

2.2 Pojistovna

Pojistovnou se rozumi pravnicka osoba se sidlem na uzemi Ceské republiky, které bylo
Ceskou ndrodni bankou udéleno povoleni k provozovani pojistovaci cinnosti dle zakona o

pojistovnictvi. (Kamenikova, Redinové a Polach, 2011, s. 148)
Pojistovnictvi

Pojistovnictvi funguje v Ceské republice jako jedna z rozhodujicich oblasti hospodafstvi,
jejimz ukolem je ochrana obc¢ana ¢i jiného subjektu, z globalniho pohledu se stara o bezpo-
ruchovy chod ekonomiky statu a na kapitalovém trhu zastava pozici konkurenta ¢i partnera

bankovniho sektoru. (Benes, 199; Cipra, 1995)

Pojistovnictvi podléha regulaci a tyka se vSech pojistitelti (véetné zajistitelt) S opravnénim

provozovat pojistnou ¢innost a je obvykle provadéna pojistnym dozorem. V Ceské republi-
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ce je pojistovnictvi regulovano vV ramei Ministerstva Financi CR, Ufadem statniho dozoru
V pojistovnictvi a penzijnim piipojisténi. (Cipra, 2002)

Vymezeni zakladnich pojmi z pojist'ovnictvi

Pojistitel je pravnicka osoba, ktera je opravnéna provozovat pojisténi, tj. komeréni pojis-
tovna nebo jiny subjekt, jenz mé povoleni k provozovani pojistovaci ¢innosti.

Pojistnik je fyzicka nebo pravnicka osoba, ktera s pojistitelem uzaviela pojistnou smlouvu
a ma povinnost platit pojistné.

Pojistény je fyzicka osoba, na jejiz Zivot a zdravi je pojiSténi sjednavano.

Opravnéna osoba (obmyslena osoba) je fyzicka nebo pravnicka osoba, kterd ma pravo na
vyplatu pojistného plnéni podle pojistné smlouvy nebo obcanského zakoniku. (Cipra,
1995)

PoSkozeny je osoba, kterd utrpéla Skodu a které nélezi pojistné plnéni.

Pojistna ¢astka byva oznacena jako maximalni plnéni pojistovny dohodnuté v pojistné
smlouvé nebo byla urcena pravnim piedpisem.

Pojistna smlouva je pisemnd smlouva mezi pojistitelem a pojistnikem, ve které se obé
strany zavazuji plnit podminky pojisténi.

Pojistna udalost je vymezena jako nahodild udalost, kterou byl zasazen v pojistné smlou-
vé& pojistény predmét, zajem nebo osoba. (Cejkova et al., 2003)

Indexovana sloZka je instrument, diky kterému dochazi k zachovani redlné hodnoty po-
jistné castky inflacnim vyrovndnim. (Kamenikova, Redinova a Polach, 2011, s. 145)
Solventnost

Pojem solventnost je definovan jako dostatek penéznich zdrojii na kryti vSech potieb a
zéavazki, respektive schopnost dostat svym zdvazkim v prislusSném Case. PojisStovny jsou
zatéZovéany testy solventnosti, které hodnoti kapitalovou vybavenost pojistovny. (Cejkova

et al., 2003)
Technické rezervy

Vyse uvedené rezervy jsou utvareny pojistitelem povinné dle zakona, ve kterém je obvykle
stanoven typ 1 vySe technickych rezerv. Technické rezervy jsou urceny k plnéni zavazka

Z pojistovaci ¢innost, které mohou byt pravdépodobné, ale nejista je jejich vyse nebo oka-
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mzik jejich vzniku. PouZiti a tvorbu technicky rezerv v CR usmériiuje zédkon o pojitovnic-

tvi €. 363/1999 Sb., ktery je v souladu se smérnicemi Evropské Unie. (Cipra, 2002)
Technicka urokova mira

T"UM predstavuje zaru¢ené¢ zhodnoceni penéz pojistného vysledku pro klienta, nebot’ je
zakalkulovéana piimo do vypo&tu pojistné sazby a rezervy. V Ceské republice je pro rok

2011 nastaven maximalni limit 2,5 %. (Cipra, 2002)
Pojistné
Castka, jeZ je klient povinen platit, po sepsani pojistné smlouvy s pojistovnou.

e Netto pojistné je hodnota vSech zavazkl pojistovny vztahujici se na klienty vzhle-
dem k jejich pfedpokladanym udalostem, tento druh pojistného je vypocitan tak,
aby pojistné pokrylo veskeré pojistné plnéni pojistovny.

¢ Brutto pojistné je netto pojistné rozsitené o spravni naklady, které si tctuje pojis-
tovna a ptipadné nepiiznivé odchylky formou bezpecnostni prirazky.

e BéZné pojistné se plati formou pravidelnych splatek ve stejné vysi.

e Jednorazové pojistné je oznaceno jako ¢astka, kterou klienty zaplati za celou dobu
pojisténi pti sepsani pojistné smlouvy (Cansky, 2004)

e Nerezervotvorné je pojisténi, kde se pojistné nebezpeci v ¢ase podstatné nemeéni
nebo je dokonce mens$i (zahrnuje vétSinu pojiSténi majetku, urazové pojisténi,
apod.).

e Rezervotvorné pojistné je finan¢ni instrument, kde nebezpeci neustale vzrista bé-
hem trvani pojisténi (zahrnuje pojisténi typu Zivotniho pro ptipad smrti, doziti, di-
chodova pojisténi a jiné). (Smékalova, 1996)

Pojistné riziko

Pojistné riziko je oznacovéano jako moznost vzniku pojistné udalosti, pfi které pojistovna
vypléci pojistné plnéni na zdklad¢ jiz sjednané pojistné smlouvy. Pojistné plnéni zavisi na
vysi Skody a je obvykle shora omezeno sjednanou pojistnou ¢astkou. Existuji dva zakladni
druhy rizik a to &isté a spekulativni riziko. Cist& nahodilé skutecnosti jako napiiklad tiraz,
pozar, autohavarie apod. jsou fazeny do Cistych rizik. Rizika, ktera byla uméle vytvoiena
jako napft. sazkova Cinnost, jsou nazyvana jako spekulativni rizika. Pojistna rizika mohou

byt klasifikovana i podle dalsich hledisek na rizika objektivni, subjektivni, moralni, osobni,

zivelni, odpovédnostni a mnoho dalsich. (Cipra, 2002; Cipra, 2005).
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Pojisténi

Na pojem pojisténi je mozno pohlizet jako na ochranu proti pojistnym rizikiim. Déle Ize
pojisténi oznacit jako nastroj financni eliminace negativnich diisledk nahodilosti. Pojisté-
ni zasahuje do vSech cinnosti, tyka se kazdé spolecnosti, firmy, podniku i obcana.
S kazdym vykyvem v ekonomické situaci podnikdl, firem, v Zivotni urovni ob¢ant ma bez-
prostiedni vliv na zajem o pojisténi. S rozvojem védy, techniky a kultury, kdy trh pfinasi
nové vyrobky a ¢innosti, je spjat i vznik novych rizik, kterd musi pojisStovna neustéle sle-

dovat a soustavné ptipravovat nové pojistné produkty. (Cipra, 2002; Cejkova et al., 1999)

Obr. 2. Vyznam pojisténi (Cejkova et al., 1999, s. 4)

Zikladni formy pojiSténi

Smluvni pojisténi — vznika dobrovolné, na zakladé vlastniho projevu viile pojistitele (dob-
rovolné) nebo vzniké na zéklad¢ predpist, které urci ¢innosti, u kterych je povinnost uza-

viit smlouvu s pojistovnou (povinng).

Zakonné pojisténi — vznika na zakladé pravniho pfedpisu a pojistna Smlouva se neuzavira.

(Cejkova et al., 1999)
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2.2.1 Zivotni poji§téni

Obecné informace

Zivotni poji§téni je pojistny produkt, ktery kryje pojistna rizika, riziko imrti a doziti. Zi-
votni pojisténi spojuje jedinenym zplisobem myslenku bezpecnosti a spoieni. Umoznuje
chranit sebe i1 své blizké pfinejmensim finan¢né proti riznym rizikiim a zaroven vyhodné
investovat do budoucnosti. Tento pojistny produkt je obzvlasté vhodny pro zivitele rodiny,
jehoz smrti by piisla rodina o podstatnou ¢ast piijmi. Casto byva pozadovan V piipadg,
kdy jsou tcastnikovi plijcovany penézni prostiedky na spotiebitelsky uvér, hypotecni tvér
popt. jiny typ uvéru., banka se tak chrani proti riziku smrti klienta. Primarnim cilem zivot-
niho pojisténi je tedy pojistnd ochrana pojisténé osoby, nikoliv spofeni ¢i investovani.

(Gola, usporim.cz, 2011; Simek, 2011)

Veéra Tamova (2011) ve svém ¢lanku uvadi, ze Zivotni pojisténi experti pojistoven doporu-
¢uji uzavrtit nejpozdé€ji pii zalozeni rodiny, ptipadné v okamziku, kdy si planujete bez
vlastnich finan¢nich prostfedkii pofidit vlastni bydleni ¢i uzavtit smlouvu na jiny vétsi fi-

nanéni zavazek. (nasepenize.cz, ©2007 — 2012)

Zakladnim principem tohoto pojisténi je, Ze v piipadé jakékoliv nenadalé situace, pojis-
tovna vyplati pojistné plnéni. V piipadé doziti, pojistovna vyplaci dohodnutou pojistnou
sumu kdatu, které je uvedeno v pojistné smlouvé. (Cejkova et al., 1999)
Existuje 1 moznost vraceni dosud zaplacené Castky a to v pojiSténi pro piipad doziti

s vyhradou vraceni pojistného v pfipadé smrti. (Cipra, 2002)

Tento produkt s dlouholetou tradici se t€si velké oblibé a napomaha k ménové stabilité,
proto je potiebné utvafet a nadale vyvijet vhodné podminky pro jeho rozvoj.
Pojistovny nabizi celou Skdlu Zivotniho pojisténi, jez pokryvaji v zasad¢ pojistné potieby
ucastniki. (Benes, 1991)

Kdo miiZe uzav¥it pojiSténi

Zivotni pojisténi je mozné uzaviit jiz od narozeni do véku, ktery je limitovan, pod podmin-
kou, Ze tento Gcastnik ma své trvalé bydliitd v Ceské republice. Pojistovny, které se zaby-
vaji timto odvétvim, si své klienty peclivé vybiraji, proto se nemuize stat ucastnikem Zivot-
niho pojisténi kazdy. Zdravotni stav potenciondlnich klientl je peclivé zkoumén ze vSech

thl% ve zdravotnim dotazniku, ktery je uveden ve smlouvé. Casto jsou odmitani klienti,
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kteti prodélali infarkt a jinou srde¢ni poruchu nebo se na vlastni kizi setkali se zdvaznymi

onemocnénimi, apod. (Simek, 2011)
Postup vypoctu pojistného

V prvni fad€ je nutno stanovit druh zivotniho pojisténi, kde je potieba pohlizet na riizné
druhy faktord, jako naptiklad zda se jedna o pojisténi smiSené nebo na doziti urcitého po-
¢tu let apod., dale pohlavi pojisténych zda jde o Zeny, muze nebo kombinaci obou pohlavi,
vstupni vék, v némz byla smlouva sepsana, se kterym jde ruku v ruce vhodna selekce
umrtnostnich tabulek. Vypocet pojistného je dale ovlivnén zplisobem placeni pojistného,
které mize byt uskute¢néno ve forme¢ jednorazové nebo bézné, tedy mési¢ni, rocni apod. a
Vv neposledni fad¢ i irokovou mirou a spravnym vybérem matematického vzorce pro vypo-

&et pojistného. (Camsky, 2004)

Vypocet pojistného v zivotnim pojisSténi

Pg=Py+a+f+y+ 6§+Z+ Py (2.1)
Pg......... pojistné brutto
Py.ooooo.. pojistné netto
Q............jednorazové pocatecni naklady
B............bézné spravni naklady po celou dobu pojisteni
y ...bézné inkasni naklady
é ...bézné spravni naklady spojené s vyplatou dichodu
Loeevnnnn. zisk
Px..........jiné prirazky (Cejkova et al., 2003, s. 35)

Darnové ulevy

Od roku 2000 je umoznén, podle novely Zakona o danich z piijmu, v§em ucastnikim Zi-
votniho pojisténi (kapitdlového, investicniho) odpocet zaplacené¢ho pojistného od zakladu
dané z prijmi. V celku se nejedna ani tak o podporu zivotniho pojisténi jako takového, ale

spiSe o nepatrnou pomoc statnimu diichodovému systému. (Simek, 2011)

Pro mozny danovy odpocet jsou stanovena jasn¢ dana pravidla, ktera musi byt v tomto
ohledu dodrzovéana. V prvni fadé musi mit pojistnik uzavienou pisemnou smlouvu
S pojistovnou zahrnujici soukromé Zivotni pojisténi, ve které je zakotveno sjednané pojist-

né plnéni az po 60 mésicich od jejiho uzavieni a soucasné nejdiive v kalendainim roce,
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Vv jehoz pribéhu dosdhne poplatnik véku 60 let. Maximalni vySe, kterou si ucastnik miize

odedist od zakladu dang, je 12 000 K& roéné. (Simek, 2011)

| Z pohledu zaméstnavatele je zalezitost danového odpoctu velice vyhodna. V okamziku
kdy se zaméstnavatel rozhodne pfispivat svym zaméstnanctim na zivotni pojisténi, je pro
néj pripravena danova uleva az do ¢astky 24 000 K¢, ktera mtze byt zahrnuta do dafiové
uznatelnych nakladd, ovSem za podminky neplati-li zaméstnanciim nic na penzijni pfipo-
jisténi a naopak. (Simek, 2011)

Kompletni pfehled ro¢nich danovych uspor je uveden v pfiloze Cislo 1. na strané€ 78.
Druhy Zivotniho pojisténi

Kapitalové Zivotni pojisténi

Kapitalové zivotni pojisténi funguje na principu kombinace jak pojisténi pro piipad smrti
nebo doziti tak i1 slozkou spofeni. To znamend, Ze ¢ast pojistného je diverzifikovana na
pokryti rizika smrti a dal$i ¢ast je pouzita ve prospéch klienta jako tzv. kapitdlova hodnota,
kterou pojistovna dale investuje. Tento produkt nabizi garantované zhodnoceni finanénich
prostiedkil, maximalni vySe technické urokové miry ¢ini 2,5 % (vyhlaska ¢. 458/2006 Sb.).
(finance.cz, 2011)

Pojistovny vSak jesté pridavaji podil na vynosu z rezerv zivotniho pojisténi. Jeho vyse
zavisi na investicni obratnosti a hospodafeni pojistoven. OvSem musi dodrzet zakonem
stanovené podminky investovani. PojiStovny investuji pfevazné do bezpecnych instrumen-
tf, jako jsou pokladniéni poukazky ¢&i statni dluhopisy. Zivotni kapitalové pojisténi je in-

vestici s nizkym rizikem. (Simek, 2011)

Drive bylo kapitalové zivotni pojisténi velice oblibenou variantou zivotniho pojisténi ob-
zvlaste ve vyspélych zemich, dnes je hojné nahrazovano investicnim zivotnim pojisténim.
Investi¢ni Zivotni pojiSténi

Investi¢ni Zivotni pojisténi je chadpano od 70 let 20. stoleti jako zajimavy investi¢ni instru-
ment a o 20 let pozdé&ji je brano, predevs§im diky rastu akciovych trhi, jako nejoblibené;jsi
podoba Zivotniho pojisténi. Investi¢ni Zivotni pojisténi funguje na stejném principu jako
vyse uvedeny typ zivotniho pojisténi, tedy Kapitalové zivotni pojisténi, ale s rozdilem, ze
zde vyse pojistného plnéni zavisi na vynosech z investovani rezerv pojistného a dalSich

prostiedkd. (Simek, 2011, s. 13)
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Charakteristickym rysem tohoto druhu Zivotniho pojisténi je, Ze celé investi¢ni riziko, kte-
ré se tyka kursovych rizik u zahrani¢nich fond apod., ma ve svych opratich pojistnik a
dalSim faktem je, Ze na rozdil od kapitalového pojisténi v investicnim zivotnim pojisténi
neni garantovan zadny vynos od pojistovny. Laicky feceno, ucastnik si zvoli investi¢ni
strategii, kterd mu mulze pfinést vys$i vynos nebo i moznost niz$itho vynosu. Investi¢ni
zivotni pojisténi je rizikovéjsi financni instrument, ktery ale na druhou stranu muze pfina-
Set ovoce ve form¢ vysSich vynosi. Investicni zivotni pojiSténi mize byt sjednéno i jako
kombinace s ostatnimi druhy z toho odvétvi. VySe pojistného se odviji od ¢astky, ktera je
pouzita na pokryti rizik, v piipad¢€ je-li pojistna ¢astka na kryti rizik nizka, Gc€astnik zivot-
niho pojisténi si mize dovolit vice spofit do tohoto instrumentu a naopak. Investi¢ni castka
do tohoto pojisténi je brana jako flexibilni, nebot ji mlze ucastnik libovolné¢ ménit
s ohledem na jeho Zivotni situaci. Cast pojistného uréena na spofeni neni investovana pii-
mo pojistovnou, ale je vlozena do fondu, ktery si vytvofila pojistovna pro své ucastniky
spofeni nebo do externiho podilového fondu, ktery je spravovan investi¢ni spolecnosti,
ktera kooperuje s danou pojistovnou. Na trhu existuje nespocetné mnozstvi fondu, ze kte-

rych si klienti mohou vybrat podle svych nejlepsich tisudki. (Simek, 2011)

Kazdy takovy fond je rozdélen na podilové jednotky, které pojistovna nakupuje a vklada je
na individudlni ucet klienta. Zisk klienta bezprostiedné zavisi na zvolené investi¢ni strate-

gii. Z individualniho uctu jsou nasledné klientovi strhavany naklady na kryti pojistné

ochrany a poplatky.

Nezhodnocuji se

Zhodnocuji se

Obr. 3. Jak funguje zivotni pojisténi (cap.cz, ©2010)

Jednoduse feceno investi¢ni Zivotni pojisténi je vhodné pro ucastniky, ktefi maji zéjem byt
Vv Zivoté pojisténi a vedle toho chtéji sami rozhodovat o vynosu a riziku spofici ¢astky (tzv.

aktivni investor). (cap.cz, ©2010)
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Tab. 1. Investicni Zivotni pojisténi vs. kapitdlové Zivotni pojisténi

(Vlastni zpracovani na zaklade internich materialu spolecnosti)

Investi¢ni Kapitalové
Parametr
Zivotni pojisténi Zivotni pojisténi
Darnové uleva ano ano
Flexibilita zmény platby vétSinou ano s obtizemi
Moznost prvniho vybéru cca po 3 letech obvykle az v 60 letech
Vlastni investi¢ni strategie ano ne, voli ji pojistovna
Zhodnoceni prostfedki cca 6-7% az 2,5% TUM + vynos
MozZnost prispévku zaméstnavatele ano Ano

Rizikové Zivotni pojisténi
Rizikové Zivotni pojiSténi oproti kapitdlovému Zivotnimu pojiSténi slouzi zejména
K zajisténi rizika smrti pojisténého, rezervotvorna slozka je zfizovana u takovéhoto typu
zivotniho pojisténi velice zfidka, to znamena, ze celkova platba Casto jde pouze na kryti
pojistnych rizik. Rizikové Zivotni pojisténi na rozdil od ostatnich zivotnich pojisténi dispo-
nujici spofici sloZzkou, pfedstavuje podstatné levnéjsi variantu. Obrovskou vyhodou tohoto
pojistného produktu je moznost prechodu na jakoukoliv novou substitu¢ni variantu riziko-
vého zivotniho pojisténi, bez finanéni ujmy. (zamecnikovi.cz, ©2009 - 2012)
Déleni dle pojistné ¢astky:

1. Rizikové Zivotni pojiSténi s konstantni pojistnou ¢astkou
Toto oznaceni v praxi znamena, ze po celou dobu pojisténi bude vyse pojistné ¢astky na
zajisténi rizika smrti neménna. (Simek, 2011)

2. Rizikové Zivotni pojisténi s klesajici pojistnou ¢astkou
RZP s klesajici ¢astkou je pouzivano v piipads, kdy klient pozaduje na podatku pojisténi
vysoké zajisténi, které ¢asem postupné klesd az na nulu, v této dob€ pro pojisténého jiz
neni zajiSténi tak zadouci. Tento produkt se hojné vyuziva na zajisténi avera, zejména hy-
poték, jako ochrana banky v piipadé ptipadného umrti klienta. Zaji§téni rizika smrti RZP

s klesajici pojistnou &astkou je vyrazné levngjsi nez RZP s konstantni pojistnou &astkou,
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proto je RZP s klesajici pojistnou ¢astkou ¢asto vyuzivano klienty, ktefi nejsou finanéng

stabilni. (Baro$, penize.cz, 2011)

Vzhledem k tomu, jakym zptisobem dochazi ke klesani uzaviené pojistné Castky na smrt,

rozli§ujeme dva typy RZP s klesajici pojistnou ¢astkou:
a) Linearné klesajici pojistna ¢astka
RZP s klesajici pojistnou ¢astkou V praxi znamena, 7e kazdym rokem klesa pojistna astka

na zajisténi rizika smrti umérné, tedy o stejnou castku. Tento druh pojisténi je nejlevnéjSim

produktem na trhu. (Simek, 2011)
y

i
1000 000 K¢&

v

30 let 65 let
Obr. 4. RZP s klesajici poj. ¢dstkou (Simek, 2011, s. 21)
b) Pojistna ¢astka klesajici dle vySe troki
RZP s klesajici pojistnou &astkou dle vyse trokil je obzvlasté pouzivano na zajisténi avér
ze stavebniho spofeni nebo hypotecnich uvért. Hlavni rysem toho produktu je, Ze pojistna

Castka je fizena nastavenym urokem, ktery se pohybuje ve stejné vysi jako jeho zavazek ve

formé uvéru. (Simek, 2011)

A
1 000 000 K¢ r

v

30 let 65 let

Obr. 5. RZP s klesajici poj. ¢dstkou dle vyse virokii
(Simek, 2011, s. 22)
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Diichodové pojisténi

Dutchodové pojisténi se fadi mezi komeréni pojisténi dozivotniho nebo casové omezeného
dichodu, ktery je vyplacen od okamziku umrti pojisténého jako poziistalostni diichod, ne-
bo po uplynuti doby odkladu (starobni diichod), nebo jako invalidni dichod v piipadé inva-
lidity pojisténého. (Cipra, 2002)

Zivotni pojisténi déti

Toto zivotni pojisténi zahrnuje jak rizikovou ¢ast, tak 1 spofici ¢astku. Prioritou je zajistit
dité v ptipad€ umrti rodice, nastane-li takova to neStastna situace, pojistovna vyplaci ditéti
sjednané pojistné plnéni. Druhotnou funkci je spofeni, kde se zhodnocuji naspofené penéz-
ni prostiedky, jez mize v budoucnu ditéti poslouzit jako prijemné&jsi a hladsi vstupné do

samotného Zivota. (Kamenikova, Redinova a Polach, 2011)

Sumarni piehled vSech typt zivotnich pojisténi a jejich vlastnosti, je uveden v piiloze ¢islo
2 na stran¢ 79.

Poplatky

Pii sjedndvani Zivotniho pojiSténi by mél byt ucastnik sezndmen s pocatecnimi naklady,
jinak fec¢eno poplatky, které zplisobuji, Ze béhem prvnich let je uspofend rezerva na pojis-
téni vyrazné nizs$i nez zaplacené pojistné. Pokud bude smlouva zruSena v prvnich letech,
ucastnik ptijde o vétSinu svych penéz a dostane nazpét jen zlomek vynaloZenych penéznich
prostredki.

Ucastnik Zivotniho pojisténi musi brat na zietel, Ze je nutnosti, pro prospénost spofici

slozky, dodrzet dlouhy ¢asovy horizont. (idnes.cz, ©1999 —2012)

2.3 Penzijni fondy

Zakon o penzijnim pfipojisténi vymezuje penzijni fond jako pravnickou osobu na tzemi
Ceské republiky, ktera provozuje penzijni piipojisténi podle tohoto zakona. (Simek, 2011)
Milan Hrdy ve své knize zminuje, ze penzijni fondy zah4jili svoji ¢innost po pfijeti zakona
¢. 42/1994 Sb., o penzijnim pfipojisténi a povazuji se za nejmladsi finanéni instituce.
(Hrdy, 2005)

Veskeré ptispévky ucastnikil jsou kumulovany v penzijnich fondech, které podléhaji stat-
nimu dozoru a maji charakter nezavislych soukromych finan¢nich instituci, akciovych spo-

le¢nosti. Penzijni fondy jsou opravnény provozovat penzijni pfipojisténi, kterym se rozumi
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shromazd’ovani penéznich prostiedkll od ucastnikll penzijniho ptipojisténi a satu, naklada-
ni s témito prostiedky a vyplaceni davek. (Simek, 2011)

Penzijni fond rozdéluje zisk tak, Ze nejméné 5% piipadd do rezervniho fondu a nejvice
10% se rozdéluje dle rozhodnuti valné hromady. Zbyla ¢ast zisku se pouZije ve prospéch
ucastniki a osob, jejichz penzijni ptipojisténi zaniklo v roce, za ktery zisk rozdé€luje. (pen-
zijni-pripojisteni.eu, 2011)

Souhrn penzijnich fondt, jenz pisobi v Ceské Republice od roku 2001 a jejich primérna

vynosnost za jednotlivé roky, je uveden v piiloze ¢islo 4 na strané 81.

2.3.1 Penzijni pFipojiSténi

Definice pojmu penzijni pFipojisténi

Penzijni ptipojisténi upravuje zdkon €. 42/1994 Sb. o penzijnim piipojiSténi se statnim pii-
spévkem ve znéni pozdgjsich piedpisi. Ugelem tohoto produktu je poskytnout kazdému
ucastnikovi moznost naspotit si mnozstvi doplikovych prostiedkli nad rdmec diichodového
zabezpeceni. Docent Tomas Cipra uvadi, ze: Penzijni pripojisténi pomaha statu celit ros-
toucimu diichodovému bremenu (mire zavislosti populace v produktivnim veku na populaci

Vv produktivnim veku). (Cipra, 2005, s. 215)

Jak jiz v prvni vété bylo naznaceno, penzijni ptipojiSténi je podporovano statem, protoze je
nejen vyhodné pro stfadatele, ale i pro celou ekonomiku daného statu. Kdekdo pak jisté
oceni to, ze nebude muset spoléhat vyhradné na statni systém diichodového zabezpeceni.
V Ceské republice ma sjednano penzijni piipojisténi 4,57 milionu lidi. (Simek, 2011)
Kritéria zaloZeni penzijniho pFipojiSténi

Podminky pro zaloZeni penzijniho pfipojisténi nejsou nijak striktni. Ugastnikem jiz zmino-
vaného pfipojisténi se miize stat kazda fyzicka osoba, ktera se podili na zakonném pojisténi
jak socialnim tak zdravotnim, mé trvaly pobyt v Ceské republice nebo v jiném &lenském
statu Evropské Unie a doséhla hranice véku dospélosti tedy osmnacti let. Dllezitou infor-
maci pro kazdého stfadatele je to, Ze mize byt podle zakona pfipojistén v urcity okamzik

pouze u jednoho penzijniho fondu. (Simek, 2011, Kalabis 2005)
MozZnost piestupu k jinému PF

Do konce tinora byla pro spofitele utvofena jedine¢na moZznost pfestoupit k jinému vynos-
néjSimu nebo stabilnéjSimu fondu., za splnéni podminky pétiletého spoteni do jiného fon-

du, pokud tato podminka nebyla splnéna, ucastnik musel povinné zaplatit 800 korun.
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Pozd¢ji (nejpravdépodobnéji od ledna 2013) bude mozné piestupovat do fondi s jinymi
pravidly, naptiklad bez zaruky nezaporného vynosu nebo moznosti vybrat si polovicku
nasetfenych penéz po 15 letech spofeni (tzv. vysluhova penze). (idnes.cz, ©1999 — 2012,
penize.cz, ©2010 — 2012)

Jak planovana dichodova reforma ovlivni penzijniho pripojisténi?

Jolana Novakova (2011) uvadi ve svém webovém c¢lanku, ze od 1. 1. 2013 ucastniky pen-
zijnitho piipojisténi cekaji velké zmeény, protoze parlament pfijal zasadni zmény
v dichodovém systému. Mezi nejrazantnéjs$i zmény muize byt zatfazeno zavedeni druhého
pilite, kdy ¢ast penéz (3% z hrubé mzdy) bude mozno ukladat do individudlniho fondu tzv.
dichodového spofeni. Zménou si projde i tfeti pilif, ktery zahrnuje penzijni pfipojisténi.
Dale vysvétluje, Ze si potenciondlni zajemci jiz zminiovaného ptipojisténi mohou sjednat
tento produkt za stavajicich podminek do 30. 11. 2012. Od 1. 1. 2013 se penzijni fondy
pfeméni na penzijni spolecnosti, které budou nasledné¢ nabizet svym klientim takzvané
dopliikové penzijni spofeni. Jakmile ucastnik kyvne na nabidku pfejit na tuto novinku,
piesnéji feCeno od nynéjSiho transformovaného fondu do nového systému doplitkového
penzijniho pfipojisténi, toto rozhodnuti mu bude zprostiedkovano bez vétSich problémd,
zpét uz to ale nepijde. Krome toho se zméni i strategie investovani penzijnich fondi, které
dnes musi striktné dodrzovat podminky dané stdtem (ucastnik nesmi byt nikdy ve ztraté
apod.). Nove budou zavedeny tfi strategie investovani a omezeni jiZ nebudou tak pfisna.
Mladym bude doporuovéana konzervativni strategie investovani a to z divodu dlouhého
casového horizontu pfispivani. Dalsi dvé strategie budou doporucovany spiSe dravéjSim
sporitelim. Nové ustanoveni oplyva jesté dalsimi zménami, nékteré ovSem netvoii vzhle-
dem k tiastnikovi pfidanou hodnotu. Prvnim zvratem je zruseni vysluhové penze, jejiz
podstata je vysvétlena niZze a naopak zalozZeni dozivotni penze, kde po smrti i¢astnika pro-
padaji jeho naspotené prostiedky fondu. Statni sféra ovSem nezapomnéla ani na moznost b,

kde zformovala 1 dal§i moznost vyplaty penze a to penze na dvacet let.

Na zaveér Novakova doporucuje sjednat si penzijni ptipojisténi do konce listopadu vSem a

pak se nasledné rozhodnout za jakych podminek spofit. (idnes.cz, ©1999 — 2012)
Statni podpora

V zavislosti na vySi mési¢ni ulozky jsou staitem poskytovany statni ptispévky, které se

V soucasné dob¢ pohybuji v rozmezi 90 — 150 K¢. Od roku 2013 se zméni vySe statniho
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prispévku. Tato zména se bude tykat i téch ucastniki, ktefi maji své penzijni piipojisténi

uzaviené jiz nékolik let. (Simek, 2011)

Tab. 2. Porovndni zmén podminek statni podpory penzijniho pripojistéeni mezi roky 2012
a 2013 (idnes.cz, ©2012)

Rok 2012 Rok 2013

Prispévek Prispévek
Vyse statniho prispévku Vyse statniho
ucastnika mé- ucastnika mé-
mésiéné prispévku mésicné
sicné (v K¢€) sicné (v K¢)
50 K¢ + 40% z ¢astky nad 100 - 199 0
100 - 199
100 K¢
90 K& + 30% z ¢astky nad 200 - 299 0
200 - 299
200 K¢
120 K¢ + 20% z castky nad 300 - 399 90 K¢
300 - 399
300 K¢
140 K¢ + 10% z castky nad 400 - 499 110 K¢
400 - 499
400 K¢
500 - 599 150 K¢ 500 - 599 130 K¢
600 - 699 150 K¢ 600 - 699 150 K¢
700 - 799 150 K¢ 700 - 799 170 K¢
800 - 899 150 K¢ 800 - 899 190 K¢
900 - 999 150 K¢ 900 - 999 210 K¢
1000 a vice 150 K¢ 1000 a vice 230 K¢

Z tabulky je zfejmé, ze minimdlni ptispévek ucastnika, ktery by obdrzel statni piispévek
v roce 2012, je 100 K¢. Na rozdil od roku 2013, kdy bude tc¢astnikovi piiznana statni pod-
pora od vyse piispévku do penzijniho fondu, ktery ¢ini 300 K¢&. Prodélaji ti co si spoii 500

K¢ mési¢ne naopak ti co si spoii nad 600 K¢ si prilepsi.
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Darniové ulevy

Danové ulevy penzijniho ptipojisténi si spotitel miize uplatnit na zaklad¢é novely zékona o
penzijnim pfipojisténi &. 170/1999 Sb. Ulevy se vztahuji na kazdou uzavienou smlouvu o
penzijnim piipojisténi bez ohledu na typ penzijniho planu a datum jejiho uzavieni. Danové
ulevy predstavuji jasny cil statu jak motivovat zaméstnavatele k ptispévku do penzijniho
pfipojisténi a také jak zatraktivnit spofeni ¢astek nad 500 K¢. Pokud tcastnik tohoto ptipo-
jJisténi spoii vice nez 500 K¢ do penzijniho fondu mésicné, nasledné si muze tuto celou
platbu odecist od zakladu dan¢. Danové ulevy maji ale i své hranice. Klient si miize rocné
od danového zakladu odec¢ist maximalni moznou ¢astku 12 000 K¢ a to za podminky, ze Si
naspofil minimalné 18 000 K¢ (tzn., ze K vlozenym 6 000 K¢ ziskava statni dotaci a zby-
Iych 12 000 K¢ si miize odecist od zdkladu dan€). Z toho vyplyva, Ze nejvyssi moznou
¢astkou, ke které dostane klient statni dotaci 1 danovou ulevu, ¢ini 1 500 K¢ mésic¢né.

(Simek, 2011)

Piehled veskerych danovych ulev a statnich piispévkt u penzijniho pripojisténi je uveden

Vv priloze ¢islo 3. na strané 80.
Zaméstnanecké benefity

Zékon o dani z piijmu (novela od 1. 8. 2008), ktery upravuje zaméstnanecké vyhody, tyka-
jici se Zivotniho a penzijniho pfipojisténi, fikd, Ze zaméstnavatel miize svému zaméstnanci
prispivat na jeden nebo oba vyse uvedené produkty soucasné a to do celkové vyse 24 000
K¢. Zaméstnavatel do tohoto limitu nemusi odvadét socialni a zdravotni pojisténi ani dan

z pijmi. (Simek, 2011)

Vyplata penzi

Existuje n¢kolik zptisobi, jakymi si mtize ucastnik penzijniho ptipojisténi nechat vyplatit
svoji rentu od penzijniho fondu, ovSem kazdy zpiisob vyplaty ma své jasné¢ dané podmin-

Ky. (Simek, 2011)
Druhy vyplaty penzi

e Starobni penze je klasickou formou penzijniho pfipojisténi, kde figuruji dvé za-
kladni podminky pro jeji ziskani. Prvni podminkou je dosaZeni hranice véku Sede-
sati let klienta a druhou podminkou je délka spofeni s minimalnim horizontem Se-
desati mésici. V neposledni fadé je tato forma dichodu pfiznana i v ptipade, je-li

ucastnikovi penzijniho spofeni pfiznan starobni dichod. (finance.cz, 2011)
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e Vysluhova penze je davka, u které vznikne opravnéni na jeji vyplaceni jiz po pat-
nécti letech spofeni. (Simek, 2011)

e Invalidni penze je druh penze, na ktery ma narok ucastnik po tfech letech spoifeni
za ptedpokladu, ze mu byl statem pfiznan plny invalidni dichod.

e Pozustalostni penze je vyplacena pozistalym ur¢enym v pojistné smlouvé po spo-
fiteli, jedinou podminkou je splnéni tfiletého limitu spofeni. (finance.cz, 2011)

e Dalsi moznosti vyplaty penze, kterou muze Ucastnik vyuzit je jednorazové vyrov-
nani. To znamen4, ze po splnéni zdkladnich podminek, si miize spoftitel vybrat na-
spofené prostiedky najednou. (Simek, 2011)

e V neposledni fadé existuje i dalsi zptisob, jakym si ucastnik pfipojisténi mize vy-
brat své naspotfené prostiedky, a to odkupné. Odkupné mize vyuzit spofitel, kte-
rému nevznikl nérok na penzi, ale jiz nechce pfispivat do penzijniho fondu a chce si
své prostiedky vybrat pfedcasné. Jedinou podminkou, kterou musi spliiovat je platit
prispévky alespont dvanact mésicti. Nevyhodou odkupného je, ze predCasnym vy-
branim prostiedkd, pfijde tento pojistnik o statni prispévek a vynos ze statniho pii-
spévku, které se vraceji zpét do statni pokladny. (finance.cz, 2011, Simek, 2011)

Zanik penzijniho pripojiSténi

Zakon o penzijnim pfipojiSténi uvadi, Ze penzijni ptipojiSténi zanika dnem ukonceni vypla-
ty posledni penze, dnem na kterém se Gcastnik a penzijni fond pisemné dohodli, dnem ke
kterému bylo penzijni pfipojiSténi vypovézeno podle § 17 a 18, dnem vyplaty odbytného
pfi zaniku penzijniho fondu, pokud nedoslo k pfevzeti povinnosti penzijniho fondu jinym
penzijnim fondem, dnem ukonéeni trvalého pobytu ucastnika na tizemi Ceské republiky,
dale dnem ztraty bydlisté na izemi ¢lenského statu Evropské unie nebo ukonceni ucasti v
diichodovém pojisténi nebo ve vefejném zdravotnim pojisténi v Ceské republice a imrtim

ucastnika. (penzijni-pripojisteni.eu, ©2011, penzijnipripojisteni.cz, ©2011)

2.4 Investi¢ni spolecnosti a fondy

Investi¢ni spolecnosti a fondy jsou popisovany jako obchodni spole¢nosti, jejichz predmé-
tem podnikani je kolektivni investovani vykonavané na zakladé povoleni vydaného Komisi
pro cenné papiry. Piesné&jsi profil investi¢nich spole¢nosti a fondu je zakotven v zakoné €.
248/1992 Sb., o investi¢nich spole¢nostech a fondech, ve znéni pozdé&jsich predpist. Nej-
Castéji maji investicni fondy podobu akciové spolecnosti, kterd je zaloZena na principu

shromazd’ovani penéznich prostfedkd, jejich ukladani a sména za jiné majetkové hodnoty.
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Veskeré obchody s cennymi papiry, vyjma obchodii s dluhopisy, jejichz vydavani neni
investi¢ni spolecnosti dovoleno, jsou vykonavany pouze prostfednictvim makléfe nebo

obchodnika s cennymi papiry. (Hrdy, 2005)

Investicni spole¢nost své financni nastroje soustied’uje do podilového fondu vydavanim
podilovych listi. Investi¢ni spolecnost ma opravnéni vytvaret podilové fondy jako otevie-
né nebo uzaviené. Otevienymi podilovymi fondy se rozumi fondy, které nejsou limitovany
ve vydavani podilovych listl a podilnik mé pravo na zpétny prodej svého podilového listu
investi¢ni spole¢nosti. U uzavienych fondt je omezeno vydavani podilovych listt a podil-
nik nema narok na zpétny prodej podilového listu mateiské investi¢ni spolecnosti. (Dockal,

1998)

Majetek podilového fondu je investicni spolecnosti vyuzivan jako instrument ke koupi
cennych papirt, kromé toho je obhospodafovan jménem investi¢ni spolecnosti na ti¢et ma-
jitelt podilovych listt. Kazdy podilovy ¢i investi¢ni fond oplyva vlastnim statusem, kde
byvaji uvedeny zakladni udaje tykajici se primarné¢ cilii a zaméteni investi¢ni spole¢nosti
V jiz zminovaném podilovém nebo investicnim fondu, dale zasady hospodaieni a zptisob
pouziti vynost z tohoto majetku. Investi¢ni fond shromazd’uje na rozdil od investi¢ni spo-
le¢nosti penézni prostiedky vydavanim akcii a sviij majetek koncentruje ke koupi nemovi-
tosti, cennych papird, movitych véci nebo jej ma ulozen na bankovnim Uctu, ale nesmi jej

vyuzivat ve form¢ dart, tveri nebo ptjéek. (Hrdy, 2005)

V ptipad¢ zahrani¢nich fondd, je dilezité si uvédomit zasadni véc a to, zZe fondy se zahra-
ni¢ni plisobnosti jsou denominované v cizi mén€ (EUR, USA) a také vykonnost fondu je
vypocitana v dané méné. Proto v pfipadé, kdy investor ma zajem o porovnani vykonnosti
fondu s jinym finan¢nim nastrojem v domaci méné, tedy v korunach, je tfeba ud¢€lat propo-

¢et pomoci vyménnych kurzl nasledujicim zptisobem:

Ya= (Y2 + 1) x(81/S0) — 1 (2.2)
) ST vynos v zahranic¢ni méné
Yy.oooooo..vynos v domaci mené
S0 -erevneenSmMenny kurz na zacatku

Sieevvee oo sménny kurz na konci (Steigauf, 2003, 37)
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Poslanim investi¢nich spole¢nostni a investi¢nich fonda je spravovat prostfedky zejména
drobnych investorti a dbat na jejich bezpecné a vynosné ulozeni do riznych majetkovych

hodnot. (Spi¢ka, 1993)

Investice skrze podilové fondy je dobrou variantou pro ty investory, kteii chtéji investovat
mensi ¢ast svych finan¢nich prostfedkti a nemaji ¢as na to, aby se sami starali o své inves-

tice, nebo si na to netroufaji. (Gladis, 2004)

K zdkladnim atributum, diky kterym jsou podilové fondy tak popularni, patri vyhody typu
diverzifikace, odborna sprava, likvidita, jednoduchost a dostupnost, nizké naklady, zpri-

meérovani ndkladii a rodina fondui. (Steigauf, 2003, s. 19)
Poplatky a naklady souvisejici s investovanim do fondi

Potencionélni investor musi byt pfipraven na naklady (administrativni nédklady tj. ndklady
souvisejici se sluzbami pro podilniky), poplatky (poplatky spojené s marketingovymi né-
klady) a spravni naklady fondu, které si tyto spole¢nosti odectou z vynosu z investi¢niho
podilu. Na trhu ovSem existuji i bezpoplatkové fondy, které si neuctuji zadné prodejni po-
platky, ale maji ndklady na spravu investic a sluzby klientim, jeZ jsou hrazeny samotnym

fondem. (Grosjean, 199; Steigauf, 2003)
Druhy investi¢nich a podilovych fondii specifikované dle investic¢ni strategie

e pifjmovy fond (cil strategie je maximalni ro¢ni vynos)

e rustovy fond (cilem je dlouhodob¢ udrzet rist majetku fondu)

e tezaurovany fond (neposkytuje ucastnikiim ro¢ni vynos, strategii je investice do
novych finan¢nich instrumenti)

e vyvazeny fond (preferuje minimalizaci rizika)

e zasteSujici fond (soustied’uje pod sebou vétsi mnozstvi fondi)

e zeleny fond (cilem je spoleCensky odpovédné investovani) (Syrovy, 2005)
Fondy jsou rozdéleny do ¢tyt zakladnich druht fondu:

e Fondy penéZniho trhu

e Fondy dluhopisové

e Fondy smisSené (akcie + dluhopisy)

e Fondy akciové (Syrovy, 2005)
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Podrobngjsi popis vyse uvedenych fondu je ptiblizen v piiloze ¢islo 5 na stran¢ 82, kde je
uveden prumérny vynos, doporuc¢eny investicni horizont, ocekavani investora a riziko in-

vestice dil¢ich fondu.

Penézni
58%

Obr. 6. Zastoupeni fondii dle druhu na ceském trhu
(Simek, 2011, s. 45)

Volba fondu dle rizikového profilu klienta a doby investice

V tabulce, kterd se nachazi v ptiloze ¢islo 6 na strané 83, se mize potencidlni investor in-

formovat o fondech vzhledem k jejich rizikovosti a dobé investice.

2.5 Komodity

Komoditou je zbozi, jez ma podobu hmotnych predmétii a sluzeb. Proto toto zboZi v uzsim

slova smyslu, nékdy oznacované jako zbozi realné. (D&dic, 1992, s. 21)
Clenéni komodit dle patria.cz

e Primyslové (méd, olovo, hlinik, nikl, aj.)

e Energické (ropa, zemni plyn, topny olej, aj.)

e Zemeédelské (kukufice, bavlna, kakao, kava, cukr, aj.)

e Drahé¢ kovy (zlato, sttibro, platina, aj.) (patria.cz, ©1997 — 2012)

2.5.1 Investice do komodit

Do komodit Ize investovat ruznymi zpusoby, at’ uz primo ¢i zprostredkované. Prima cesta

formou komoditnich future vsak vyZaduje znacné zkusenosti a neustaly dohled. Kromé toho

vevr
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., oklikou* pres komoditni akcie, tj. akcie firem, které komodity tézi, zpracovavaji nebo vy-

rabéji zarizeni pro jejich tézbu a zpracovani. (Kohout, 2008, s. 169)
Investice do vzacnych kovi

Investice do zlata, stiibra nebo platiny je v dneSni dob€ povazovano investory za schiidnou
variantu, diky které mohou dostat k zajimavému vynosu. Velkou vyhodou je pro investora
permanentni prodejnost za transparentni denni kurs a stalost vici krizim. Existuje nespocet
variant, jakymi lze investovat v ramci drahych kovl. Investor si miize vybrat, zda zainven-
tuje formou ndkupu minci, cihel, Sperki nebo do akcii spole¢nosti, zabyvajici se t€zbou,

zpracovanim, ¢i prodejem vzacnych kovi. (Grosjean, 1994)
Energetické komodity

Investor miize zvolit i jinou cestu, kam investovat své penézni prostiedky, tou je investice
do ropnych a plynaiskych podnikii. Ropné a plynaiské vrty jsou ale vysoce spekulativni
podnikani, které je nevhodnou variantou investice pro prumérného investora. (Stowers,

1996)
Dlouhodobé trendy — komodity, mény a urokové miry

Komodity na rozdil od akcii nejsou povazovany za stabilni dlouhodobé trendy, jelikoz
s komoditami nejsou spojeny zadné zisky ani dividendy, nybrz dlouhodobé trendy
v cenach komodit existuji, ale sméfuji obéma sméry (od pocatku 80. let, kdy bylo zlato
ocenéno na 900 dolart za trojskou unci, mé zlato dlouhodobé¢ klesajici trend, jeho vySe se
Vv poloviné 90.let sniZila na 300 aZ 400 dolarti za trojskou unci). Nabidka zlata v disledku
tézby roste, zatimco poptavka po zlaté stagnuje. Zlato je zvlastnim typem komodity, u kte-
ré je primérny vynos za velmi dlouhou dobu nulovy, jejiz redlna hodnota se béhem 400 let

nezménila. (Kohout a Hlusek, 2002)

Charakter ménovych kursl se odviji stejnym smérem jakozto u vySe zminénych komodit.

Kurs mény dlouhodobé zavisi pfedev§im na obchodni bilanci pfislusné zemé.

Je-li fe¢ o ménach, neni mozno opomenout ani urokové miry. Urokové miry maji tendenci
oscilovat kolem urcité dlouhodobé normdlni hodnoty. Tento ,,dlouhodoby normal* je do
Jjistée miry ekvivalentem vnitini hodnoty akcii. Zatim co komodity, meny a nékdy akcie miva-
Jji kladné kratkodobé autokorelace vynosu (tj. pozitivni trendy), autokorelace urokovych

mer byvaji typicky zaporné. (Kohout a Hlusek, 2002, s. 51)
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3 PREDSTAVENI SPOLECNOSTI PARTNERS FINANCIAL
SERVICES, A.S.

3.1 Zakladni informace o spole¢nosti

Akciova spolecnost Partners Financial Services, a. s. zahgjila, v ¢ervnu roku 2007 zapisem
do obchodniho rejstiiku u méstského soudu v Praze, svoji ¢innost, tedy nabidku sluzeb
nezavislého finanéniho poradenstvi a zprostiedkovani finanénich produktti po celé Ceské
republice. Spole¢nost Partners Financial Services, a.s. vzesla z konkuren¢ni némecké spo-
le¢nosti OVB, jejichZ n€kdejsi poradci, dnes zakladatelé a partneti spole€nosti Partners, se
rozhodli vratit finanénimu poradenstvi jméno a distojnost, a nabidnout tedy klientim
komplexni a hlavné seriézni pomoc s jejich rodinnymi financemi, S cilem zvysit jejich zi-
votni urovenl. Tato ryze ¢eska finanéné poradenska spole¢nost se jiz po par letech od vzni-
ku, mize chlubit statusem nejvétsi poradenské spolecnosti na ¢eském trhu, s vice nez mili-

ardovym ro¢nim obratem.

Heslem této spole¢nosti je ,,Finanéni poradenstvi JINAK®, pod kterym je mozno si pied-
stavit kvalitni finan¢ni poradenstvi zalozené na odbornych znalostech, nezavislosti a objek-
tivité¢ poradct, jez je pfidanou hodnotou pro kazdého klienta. Spole€nost Partners se snazi
vybudovat jakési dlouhodobé partnerstvi mezi poradcem této spoleCnosti a klientem, které
je zaloZeno na davéfe. Spole¢nost také Ipi na dodrzovani velice disciplinované firemni

kultury a etiky svych zaméstnanc.

Spolecnost Partners oplyva svoji vlastni podnikatelskou filozofii, do které se integruji jeji

poslani, nadefinované vize a strategie.

Soucasti strategie Partners Financials Service je produktové portfolio, jez tvoii exkluzivni
nizkonakladové produkty z oblasti pojisténi i investic, které jsou pfipraveny ve spolupraci

s analytiky spole¢nosti a partnerskymi finan¢nimi institucemi spole¢nosti.

Jednim ze zakladnich cilu spole¢nosti je zvySovani finan¢ni gramotnosti nejen svych klien-
ta, ale i Siroké vetejnosti, viz., potfad krotitelé dluht, den finan¢ni gramotnosti a podobné.

(interni materialy spolecnosti)
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3.2 Partners Financial Services, a.s. v ¢iselnych adajich

Tab. 3. Partners Financial Services, a.s. v ¢iselnych udajich

(Viastni zpracovani na zdkladé internich material spolecnosti)

Partners Financial Services, a. s. v datech*

Vznik spolecnosti 2007

Vyse zakladniho kapitalu 30 000 000 K¢
Provizni obrat v roce 2009 838 000 000
Provizni obrat v roce 2010 1 048 000 000
Provizni obrat v roce 2011 1174 000 000
Provizni obrat v roce 2012 (odhad) 1 494 000 000
Pocet obchodnich partneri 52

Pocet produktii v portfoliu 365

Pocet poradci 3500

Pocet manazZeru 460

Pocet rediteli 29

Pocet partneri 5

Pocet klientskych center 20

Pocet klientii 276 000

*Pozn. Udaje v tabulce ¢. 3 jsou platné k 1. Gtvrtleti 2012
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Obr. 7. Riist trzeb spolecnosti Partners v tis. K¢ (Simek, 2011, s. 11)
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Z obrazku ¢. 8 lze spatiit fakt, Ze trzby spole¢nosti Partners maji tendenci vzrastat. Obrat
v roce 2007 je nizky z diivodu vzniku spolecnosti v mesici ¢ervnu, obrat je bran v potaz
pouze za obdobi 7 mésicu. I ptes ekonomickou krizi se obrat, v roce 2008 oproti piedcho-
zimu roku, vzrostl o 90 %, jinak tomu nebylo ani v roce 2009, kdy se obrat ve srovnani
s rokem 2008 zvysil o 34%. Na rozdil od roku 2009 o rok pozdé&ji vzrostly trzby o 27% a
v roce 2011 spole¢nost zaznamenala nartst trzeb oproti roku 2010 o 26%, tedy na hranici

1, 3 miliardy.

3.3 SWOT Analyza spolecnosti Partners Financial Services, a.s.

Silné stranky Slabé stranky

e marketingova komunikace o ST

e kvalifikovani odbornici na finance in oy ) e
e databaze jiz volanych Cisel
¢ jedinecné know how . N "o

J e zplisob ziskavani spolupracovnik

e exkluzivni produkt o v
P ¥ ® neznalost kvalitni znacky

e partnerstvi s nejvétsSimi financnimi
institucemi na trhu

\komplexnl’ produktové portfolio : \

¢ expanze na zahranicni trh A el e
e rozsiteni nabidky exkluzivnich

dukte ¢ ekonomicka droven zemé
produktd

: o ¢ nestabilita vlady
* vlastni bankovni sluzby -

) . ) o |egislativa
e den finan¢ni gramotnosti

¢ diichodova reforma

N\

Obr. 8. SWOT Analyza Partners Financial Services, a.s.
(Vlastni zpracovani na zakladé internich materialii spolecnosti)
3.3.1 Silné stranky
Marketingova komunikace

Spolecnost Partners Ipi na pozitivni vnimani kvality a sily této znacky a finan¢niho pora-
denstvi jako takového, proto kazdy rok investuje nemaly obnos penéznich prostiedkli do

nejriznéjsich marketingovych kampani a akei.
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e Televizni reklamy. Spolecnost neopomnéla ani televizni reklamu, kterd v sobé
skryva vkus 1 divtip, jeZ mohou televizni divaci sledovat denné v presn¢ definova-
nych ¢asech.

e Billboardové akce. V mésicich listopad a prosinec 2011 prob&hly rozsahlé perso-
nifikované billboardové kampané poradcii a manaZert této spoleénosti po celé Ces-
ké republice, jejichz cilem bylo pfedevsim zvysit povédomi o znacce a podpoftit
byznys v dané lokalité.

e Inzerce. Vedle televiznich reklam a billboardd, se lze s Partners setkavat i na
strankach dobie zndmych denikl a pfednich zpravodajskych tydenikii jako jsou na-
priklad Hospodaiské noviny, MF Dnes, Lidové noviny, Ekonom nebo Respekt. Ci-
lem inzerce je opét zvySeni povédomi o znacce a ziskani divery klienta.

e Webové stranky. Partners Financial Sevices, a.s. se mize pochlubit i svymi efekt-
né propracovanymi webovymi strankami (Www.partners.cz; www.jsmepartners.cz
apod.), kde se potencionalni zajemce o poradenské sluzby mutize informovat blize o
popisovan¢ spolecnosti.

e Sponzoring. Partners Financial Services, a.s. je velice vykonna i v oblasti sponzo-
ringu. Spolecnost podporuje fadu ekonomickych Skol, zejména ty, které jsou zame-
feny na ekonomii a finance. V kooperaci s Provozné ekonomickou fakultou univer-
zity Mendelovy v Brn¢ vznikl novy studijni obor Finance a investi¢ni management,
§ity na miru tém studentdm, ktefi cht&ji svoji pracovni kariéru ukotvit v oblasti fi-
nancnictvi.

e Charita. Spole¢nost je zapojena na popud firemnich poradcl, manazeri, feditelt a
jinych €lenil spolecnosti do ne mala charitativnich projektl (banka pupecnikové kr-
ve, nada¢ni fond $tastny usmév, domov pro seniory v Lanskrouné¢ a mnoho dal-
Sich), které jsou financovany z firemniho budgetu.

e Televizni porad ,,Krotitelé¢ dluhi“. Partners Financial Services, a.s. ziskala popu-
larité 1 pfes televizni obrazovky, a to pofadem Krotitelé dluhti, ktery reagoval na
stale roz§ifendjsi jev nasi spolednosti — zadluZzovani osob a domécnosti. Uspésny
seridl spocival v cennych radach poradci spolecnosti Partners osobdm, jez zily na
okraji spole¢nosti nebo osobniho bankrotu, jak se z nepfiznivé situace co nejdiive
postavit zpét na vlastni nohy.

e Dalsi aktivity spolecnosti. SpoleCnost Partners se snazi ve vzdélavani angazovat

dlouhodobg, tato slova potvrzuji aktivity a akce, které¢ tato spolecnost porada za


http://www.partners.cz/
http://www.jsmepartners.cz/
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ucelem vzdélavani spoleCnosti v oblasti financi. Tyto akce jsou poradany také
v ramci zakladnich a stfednich skol, kde se poradci a manazefi snazi priblizit mla-
dym studentim pfileZitosti a nastrahy, které finanéni trh pfinasi. (interni materialy

spole¢nosti)
Kvalifikovani odbornici na finance

Spolecnost Partners se snazi ze svych finan¢nich poradcti udélat odborniky na finance na
slovo vzaté, proto dba na fadné vzdélani. Financni poradci jsou prvni fad¢ podrobeni néko-
lika mési¢nimu vzdélani v ramci Trainee akademie, kde jsou tito zacate¢nici nastaveni na
podnikani, budovani i obchod a uc¢i se zakladnim obchodnim a produktovym znalostem.

Nasledn¢ své znalosti dale prohlubuji na individualnich $kolenich, které se konaji nespo-

vvvvvv

Jedine¢né know how

Partners Financial Service se od jinych finan¢né poradenskych spole¢nosti odliSuje svym
jedine¢nym know how, které spociva také v unikatnim systému prace. Jiz zminény systém
prace spociva v tiech zakladnich schiizkach s klientem, tedy analyzou, poradenstvim a ser-
visem.

Analyzou se rozumi prvotni schlizka, kde finan¢ni poradce ptedstavi systém spoluprace
mezi poradcem a klientem, stanovi se vzajemné podminky spoluprace, poradce dale zjist'u-

je klientovi cile, pfani a plany do budoucnosti, kterych by mohli spole¢nymi silami docilit.

Na druhé schlizce (na poradenstvi) ma finan¢ni poradce Partners jiz vypracovany finan¢ni
plan Sity na klientovu miru dle informaci zjiSténych na analyze, ktery mu je predstaven a

ve kterém jsou uvedeny moznosti, jakymi lze docilit klientovym cilti a plant.

Tretim typem schizky byva servis, kde se obvykle podepisuji smlouvy a jiné tiskopisy.
Servis ovSem nemusi byt jenom o smlouvach, servis hlavné spoc¢iva v dlouhodobé spolu-
praci mezi financnim poradcem a klientem, v tomto piipadé se fesi dal$i potieby nebo
zmény, které plynou ze strany financniho poradce (aktualizace smluv nebo informace o
novinkach na finan¢nim trhu aj.) nebo ze strany klienta, jenz muzou byt zapfi¢inény rtz-

nymi zivotnimi udélostmi (zalozeni rodiny, ztrata povolani apod.)
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Komplexni portfolio spole¢nosti

Spolecnost Partners poskytuje komplexni nabidku finan¢nich sluzeb, jenz mize nabidnout

svym klientim. Souhrnny piehled produktd je demonstrovan nize v tabulce.

Tab. 4 Produktove portfolio spolecnosti Partners Financial Services, a.s.

(Vlastni zpracovani na zaklade internich materidlu spolecnosti)

Typ produktu

Bankovni bézné Ucty, hypotecni Gvery, investi¢ni uvéry pro firmy a podnika-

produkty tele, investi¢ni uvéry pro spolecenstvi vlastnikti bytovych jednotek a
bytova druZstva, platebni a kreditni karty, podnikatelské uvéry, pre-
klenovaci hypote¢ni uvéry, spofici ucty a terminované vklady

Investice investicni zlato, modelova portfolia, podilové fondy, pravidelné
investovani, pfimé investice na burzach

Leasing leasingové uveéry

Nezivotni cestovni, havarijni, pojisténi aut a majetku, pojisténi majetku a od-

pojisténi povédnosti ob¢ant, pojisténi pracovni neschopnosti, pojiSténi ma-
jetku a odpovédnosti podnikatelii, pojisténi ndkladl na veterinarni
1é¢bu, pojisténi odpoveédnosti za skodu zptisobenou provozem vozi-
dla, pojisténi podnikatelskych rizik, pojisténi pravni ochrany, pojis-
téni proti upadku cestovnich kancelafi, urazové pojisténi, zdravotni
pfipojisténi

Penzijni penzijni pfipojisténi se statnim piispévkem

pripojisténi

Stavebni spofeni | preklenovaci Gvéry a Givéry ze stavebniho spofeni, stavebni spofeni

Zivotni pojisténi | diichodové, flexibilni, investi¢ni, kapitalové, rizikové, ivérové
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Podil produktt v portfoliu Partners Financial Services, a. s.
B Bankovni produkty, hypotecni
avéry

B Investicni a flexibilni pojisténi

B Podilové fondy - jednorazova

investice
B Podilové fondy - pravidelna

investice
B Penzijni pfipojisténi
Stavebni sporeni

Pojisténi aut a majetku

Rizikové a Urazové pojisténi

Obr. 9. Podil produktii v portfoliu Partners Financial Services, a.s.

(Vlastni zpracovani na zakladé internich materidlu spolecnosti)

Partnerstvi s nejvétSimi finanénimi institucemi na trhu

Spole¢nost Partners spolupracuje s desitkami finanénich instituci. V portfoliu lze najit nej-

vetsi banky, pojistovny i investicni spolecnosti, které¢ figuruji na tuzemském finan¢nim

trhu. Nize jsou uvedeny veskeré financni instituce, se kterymi je spolecnost Partners Fi-

nancial Services, a.s. ve vzajemné kooperaci.

Spolecnosti poskytujici Zivotni pojisténi - AEGON Pojistovna, a.s., Allianz po-
jistovna, a.s., Aviva Zivotni pojistovna, a.s., AXA Zivotni pojistovna a.s., Ceska
podnikatelska pojistovna, a.s., CSOB Pojistovna, a.s., Generali Pojistovna, a.s.,
ING Zivotni pojistovna N.V., pobocka pro CR, Kooperativa pojiitovna, a.s., Vien-
na Insurance Group, Pojistovna Ceské spofitelny, a.s., UNIQA pojistovna, a.s.

Spole¢nosti poskytujici nezZivotni pojisténi - Allianz pojistovna, a.s., AXA pojis-
tovna a.s., AXA Assistance CZ, Ceska podnikatelska pojistovna, a.s., CSOB Pojis-
tovna, a. s., D.A.S. pojiStovna pravni ochrany, Evropské cestovni pojistovna, Ge-
nerali Pojistovna, a.s., Kooperativa pojistovna, a.s., Vienna Insurance Group, BNP
Paribas Cardif Pojistovna, a.s., Triglav pojistovna, a.s, UNIQA pojiStovna, a.s.

Spolecnost poskytujici penzijni pripojisténi -AEGON Penzijni fond, a.s., Allianz
penzijni fond, a.s., AXA penzijni fond, a.s., CSOB Penzijni fond Stabilita, a.s.,
Penzijni fond Komeréni banky, a.s., Generali penzijni fond a.s., ING Penzijni fond,

a.s., Penzijni fond Ceské spofitelny, a.s.


http://www.aegon.cz/cs/Domu/
http://www.allianz.cz/
http://www.allianz.cz/
http://www.aviva-pojistovna.cz/cs/
http://www.axa.cz/Lide/Zivotni-pojisteni
http://www.cpp.cz/
http://www.cpp.cz/
http://www.csobpoj.cz/cs/Stranky/CSOB_Pojistovna.aspx
http://www.generali.cz/
http://www.koop.cz/
http://www.koop.cz/
http://www.pojistovnacs.cz/
http://www.uniqa.cz/uniqa_cz/
http://www.allianz.cz/
http://www.axa.cz/AXA/AXA-v-CR/AXA-pojistovna/Popis
http://www.axa.cz/AXA/AXA-v-CR/AXA-pojistovna/Popis
http://www.axa-assistance.cz/
http://www.cpp.cz/
http://www.csobpoj.cz/cs/Stranky/CSOB_Pojistovna.aspx
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http://www.das.cz/cs/site/uvodni-strana.htm
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http://www.generali.cz/
http://www.generali.cz/
http://www.koop.cz/
http://www.cardif.cz/
http://www.cardif.cz/
http://www.triglav.cz/
http://www.uniqa.cz/uniqa_cz/
http://www.aegon.cz/cs/Domu/
http://www.allianz.cz/o-spolecnosti/penzijni-fond/
http://www.allianz.cz/o-spolecnosti/penzijni-fond/
http://www.axa.cz/AXA/AXA-v-CR/Penzijni-fond/Popis
http://www.csobpf.cz/cz/Stabilita/Stranky/default.aspx
http://www.pfkb.cz/
http://www.generalipf.cz/
http://www.ingpojistovna.cz/penze/
http://www.ingpojistovna.cz/penze/
http://www.pfcs.cz/pfcs/appmanager/pfcs/pfcs?_nfpb=true&_pageLabel=subportal01
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e Spolecnosti poskytujici stavebni spofeni a ivéry ze stavebniho spofeni - Raif-
feisen stavebni spofitelna, a.s., Wiistenrot stavebni spofitelna, a.s., Stavebni spofi-
telna Ceské spofitelny, a.s

e Spolecnosti poskytujici hypote¢ni a spoti-ebitelské uvéry - Ceska spofitelna, a.s.,
Hypote¢ni banka, a.s., Komer¢ni banka, a.s., LBBW Bank CZ, a.s., Raiffeisenbank,
a.s., UniCredit Bank Czech Republic a.s., Volksbank CZ, a.s., Wiistenrot hypote¢ni
banka, a.s.

e Spolecnosti poskytujici leasingy a avéry na auto — ESSOX, s.r.o.

e Spolecnosti zabyvajici se investicemi a sporicimi uéty - AXA investi¢ni spolec-
nost, a.s., Conseq Investment Management, a.s., CYRRUS, a.s., CP INVEST inves-
tiéni spole¢nost, a. s., NG Bank N.V., a.s., Investi¢ni spole¢nost Ceské spoftitelny,
a.s., Pioneer investi¢ni spole¢nost, a.s., REICO investi¢ni spole¢nost Ceské spofi-

telny, a.s., SAFINA, a.s. (interni materialy spole¢nosti)
Exkluzivni produkty

Pro spole¢nost Partners byly vytvoieny produkty v kooperaci s nejvétsimi partnery spolec-
nosti, které se vyznacuji nizkonakladovosti a exkluzivitou, jez jisté¢ oceni kazdy klient Spo-
le¢nosti. Ve skutecnosti poradci pracuji s mnoha exkluzivnimi produkty, ale ve své baka-
lafské praci jsem se zaméfila pouze na pétici produktd tohoto typu, které jsou finanénimi
poradci nejpouzivanéjsi a se kterymi budu nasledné pracovat v analytické ¢asti. (interni

materialy spole¢nosti)

a) AVIVA - Vision

Investi¢ni zivotni pojisténi AVIVA Vision komplexné kryje rizika invalidity navazujici na
vSechny tfi stupné invalidity a umoznuje pojistit az pét déti v ramci jedné smlouvy. Mezi
hlavni vyhody tohoto pojistného produktu je mozné zafadit flexibilni sestaveni Uvérové
asistence, kvalitni pojistné kryti horolezct a potapéci v ramci standardni ochrany, rozsire-
né kryti v rdmci pfipojisténi trvalych nasledkl tirazu a zavaznych onemocnéni a dile moz-
nost progrese jak pii pracovni neschopnosti, pii hospitaci, ale i ve vyplaté dennich davek.
Kromé toho AVIVA Vision vynika oproti jinym investi€nim pojisténim moZnosti sjednani
jednotlivych pfipojisténi na minimélni dobu, ktera byla sniZena na 10 let a pfi bez§Skodnim
prubéhu je schopna nabidnout slevu 30% za tirazova pfipojisténi dospélych. (interni mate-

rialy spolecnosti)


http://www.rsts.cz/
http://www.rsts.cz/
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b) AEGON — Invest and Live

AEGON Invest and Live je investi¢ni Zivotni poji$téni, jenz obsahuje 17 druhti pojisténi a
pripojisténi vCetné nestandardniho feSeni rizika invalidity, dale nabizi velmi Sirokou paletu
piipojisténi az pro pét osob véetné bohaté nabidky pfipojisténi invalidity, ktera se vyznacu-
je nizkymi sazbami vSech pfipojisténi. Tento pojistny produkt jednoduSe nabizi uplnou
transparentnost vsech poplatkd, které jsou jedny z nejnizsich na trhu. Jeho dalsi jedine¢nou
vlastnosti je, ze se stal prvnim produktem vyuzivajicim e-Underwriting AEGON Expres,
diky némuz muze finan¢ni poradce online vyhodnotit zdravotni stav klienta. (interni mate-

rialy spole¢nosti)

c) ALLIANZ-F1

v

Allianz F1 je investi¢ni Zivotni pojisténi s nejmodernéjsi investicni slozkou, jenz je v mno-
ha ohledech unikatni. Zahrnuje exkluzivni pojisténi pro Zeny, ze kterého je vyplaceno pl-
néni pii narozeni vazn¢ nemocného ditéte, pti mén¢ vazné rakovin€ nebo pii vykonu plas-
tické chirurgie po trazu a mnoho dalSich. Je vyhodné pro Zeny, které planuji rodinu, jez si
mohou sjednat denni davku, ktera bude vyplacena i pii pracovni neschopnosti nebo

v disledku hospitalizace v souvislosti s téhotenstvim. (interni materialy spole¢nosti)

d) GENERALI — Allegro

Rizikové Zivotni pojiSténi Allegro je Zivotni pojisténi s komplexni pojistnou ochranou.
V ramci jedné pojistné smlouvy je mozné pojistit 1 az 8 osob (déti, dosp€lé, seniory; ne-
musi byt v piibuzenském vztahu) a sjednat tak az 160 pojiSténi. Produkt v ramci jedné
smlouvy kombinuje Zivotni, razovd a nemocenskd pojiSténi aZ pro osm osob najednou,
vcetné plné invalidity II. stupné Grazem i1 nemoci. U sedmi rizik 1ze navic sjednat klesajici
pojistnou castku, a tedy i pojistné. To je vyhodné napft. tehdy, kdy si klient sjednava pojis-
téni predevsim kviili hypotéce.

Allegro obsahuje asisten¢ni sluzby doplnéné o bezplatnou konzultaci s 1ékafem ¢i pravni-
kem po telefonu a produkt 1ze nyni rozsifit o pojisténi vybranych onkologickych onemoc-
néni. Klienti tim ziskavaji kromé pojistné ochrany moznost opakované Cerpat piispévek

500 K¢ na jejich prevenci. (interni materialy spolecnosti)

e) AXA-GENERACE X

AXA Generace X je produktem pravidelného investovani. Portfolia se skladaji z otevie-

nych podilovych fondi AXA, klient mize kdykoliv zménit svoji investicni strategii a bez-
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platné pfesouvat investici mezi jednotlivymi fondy AXA. Portfolia byla vytvofena ve spo-
lupraci s hlavnim analytikem spole¢nosti Partners Pavlem Kohoutem. (interni materialy

spole¢nosti)

3.3.2 Slabé stranky
Nedostupnost pobocek na kazdém misté

Mezi slabé stranky je mozno zaradit i nedostupnost poboc¢ek v nékterych mistech republi-
Ky, nebot’ mnoho klienti je donuceno cestovat do kancelaii mnohdy vzdalenych nékolik
desitek kilometrti od jejich domovii, coz se jim zda ¢asto zbyte¢né nebo finanéné ¢i Casove
naro¢né a Casto se kvuli tomuto padnému divodu setkani s poradcem neuskute¢ni. Spolec-
nost Partners i na takovato uskali své dostupnosti mysli, proto by do budoucna rada otevie-

la poboc¢ky v kazdém mensim mésté, aby se finanéni sluzby staly piistupné pro kazdého.
Databaze jiz volanych ¢isel

Kazdy finan¢ni poradce spole¢nosti Partners funguje na bazi doporuceni na nové potencio-
nalni klienty nebo spolupracovniky, které mu mohou zajistit dalsi pracovni ptilezitost. Ob-
Cas se ale stava, ze tito piipadni klienti ¢i spolupracovnici jsou zkontaktovani hned nékoli-
ka poradci v kratkém ¢asovém horizontu, coZ je Casto pro tyto jedince nepfijemné a navic
si mohou utvofit zkresleny obraz o spole¢nosti ¢i oboru jako takovém. ReSenim tohoto
problému by mohl byt naptiklad pc systém, kde by bylo vepsano datum, kdy byl potencio-
nalni klient ¢i spolupracovnik zkontaktovan a nasledné Casovy horizont, ve kterém by

mohl byt zkontaktovan opét.
Zpiusob ziskavani novych spolupracovniku

Vyjime¢nym problémem, ktery se mize vyskytnout, je i zptuisob ziskavani novych spolu-
pracovniki, a to v ptipadé kdy si poradce zminované spole¢nosti vytvoii inzerat v médiich,
ve kterém slibuje pracovni pfilezitost v této spolecnosti. Takovyto postup vyhledavani no-
vych spolupracovnikii je vyslovné zakazan etickym vyborem spolecnosti, nebot’ toto jed-
nani je vnimano okolim spiSe negativné a je nasledné sankciovano riiznymi formami po-
kut. Tyto praktiky jsou ov§em provozovany vyjimecné a to Vv disledku neznalosti ¢i ne-

kompletni informovanosti zaméstnanc.
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Neznalost kvalitni znacky

I pfes velice zdatnou marketingovou komunikaci je spole¢nost pro spoustu lidi ,,$panél-
skou vesnici®, proto je velice dulezité marketing spole¢nosti neustale zlepSovat nebo ale-

sponi udrzovat na stavajici arovni.

3.3.3 Prilezitosti
Expanze na zahrani¢ni trh

Mezi vize spoleCnosti patii i expanze na zahrani¢ni trh. Spole¢nost Partners se zaméfila
zejména na zemé¢, v nichz finanéni poradenstvi jesté nema tradici, jako napiiklad Polsko,
Chorvatsko, Mad’arsko aj., kde chce vybudovat silny kmen poboéek stejné jako v Ceské

republice.
Rozsifeni nabidky exkluzivnich produkti

Partners ma ve svém portfoliu mnoho exkluzivnich produktt a v kooperaci s nejvétsimi
finan¢nimi institucemi na trhu se neustale vytvareji dalsi nové unikétni a nizkondkladové
produkty, které oplyvaji vyhodné&jsi poplatkovou strukturou a kvalitnéj$im ,,obsahem®,
jenz utvaii ve finale ptidanou hodnotu pro klienta spole¢nosti. (interni materialy spole¢nos-
ti)

Vlastni bankovni sluzby

Vzhledem k faktu, ze spole¢nost pfiSla s vlastnimi bankovnimi sluzbami, zastfeSila tim
komplexni nabidku servisu klientovi ze strany Partners. Diky témto bankovnim sluzbam jiz
klient nepotiebuje v oblasti osobnich financi nic jiného neZ poradce Partners a jeho sluzby,
nebot’ vSechny zalezitosti tykajici se financi mize vyfidit na jediném misté s jedinou 0so-

bou. (interni materialy spolecnosti)
Den finan¢ni gramotnosti

Den finan¢ni gramotnosti je nejnovejsim projektem spolecnosti Partners Financial Servi-
ces, a. s., kde se spole¢nost snazi dodat vahu, zdjem a hlavné potiebu zvySovat financni
gramotnost ekonomicky vyspélych zemi. Timto vyznamnym dnem chce tato spole¢nost
apelovat na obc¢any, firmy 1 vlady, aby vnesli a investovali do tohoto zdsadniho problému
své prostiedky a usili. Tento projekt by mél byt uskuteciiovan kazdy rok 8. zafi, vzdy s
odlisnou tématikou, kde si vefejnost osvoji zdkladni pojmy a zvi praktické dovednosti.

(interni materialy spole¢nosti)
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Duchodova reforma

Vzhledem k dichodové reformé, ktera vstoupi v G¢innost nejpravdépodobnéji na pocatku
roku 2013, se na ¢eském trhu bude zvySovat poptavka nejen po penzijnim piipojisténi, ale
zivotnim pojisténi jako nastroji feSeni potieb ve stafi. Proto ma dichodova reforma pro

spole¢nost obrovsky potencidl.

3.3.4 Hrozby
Konkurence

I ptes skutecnost, Ze spolecnost Partners je v oblasti financné poradenskych sluzeb nejvétsi
na trhu, musi mit stale ,,ostré lokty*, nebot’ Cesky trh oplyva i dal$imi silnymi hraci v této

atraktivni oblasti podnikani.
Ekonomicka droven zemé

Ekonomicka urovenn zemé vyplyva zejména z vyvoje inflace, irovné nezaméstnanosti, kte-
rd znac¢né souvisi s piijmy a vydaji obyvatelstva. V neposledni fad¢ je také ekonomicka
urovenl zemé ovlivnéna vyvojem hrubého doméciho produktu. Jakakoliv sebemensi zména
nékterych vySe uvedenych faktorti by mohla vyrazné ovlivnit pojiSténost a tim i1 finan¢né

poradenskou oblast.
Legislativa

Dalsim ohroZzenim pro spole¢nost muze byt i regulace legislativy ze strany statu.
V ptipadé€, Ze by se stat rozhodl snizit stdtni podporu ¢i daitové zvyhodnéni u penzijniho
nepiiznivy dopad i na popisovanou spolecnost.

Nestabilni vlada

Dlouhodobym problémem je nestabilita vlady. Nestabilita vlady vzdy ptfinasi obavy a ne-
jistotu obyvatelstva, jejz by mohla zaznamenat nizsi pojisténost a ta by se mohla stat dalsi

hrozbou pro spole¢nost Partners.



UTB ve Zliné, Fakulta managementu a ekonomiky 51

4 ANALYTICKACAST

V analytické casti byly rozebrany vybrané investiéni pfilezitosti u téi modelovych retailo-
vych klientd, dle investi¢ni strategie Partners Financial Services, a.s. NiZe jsou blize defi-
novany udaje o modelovych klientech, jejich cile a prani do budoucna, od kterych se bude

zvolena investicni strategie odvijet.

Nasledn¢ je u kazdého klienta uvedena finan¢ni bilance, tedy rozdil mezi jeho piijmy a
vydaji. S ohledem na vyslednou ¢éstku bilance je klientem urcena investi¢ni ¢astka, kterou

ma zajem investovat.

Dalsim ukolem je diverzifikovat investi¢ni ¢astku s ohledem na investiéni riziko. Po kalku-
laci nevyuzité investi¢ni ¢astky budou zaznamenany nejvhodnéjsi pojistné produkty pro
typového klienta, s podrobné popsanymi parametry (pojistna rizika, vySe poplatkl, vyse
pojistného, pojistna doba, piiblizny vynos, investi¢ni ¢astka na konci pojisténi a komentar,
jenz bude obsahovat fakta, pro¢ byl pojistny produkt vybran) a spotici produkty, které bu-
dou demonstrovany obdobnym zpusobem (doba spoifeni, mési¢ni tlozka, diverzifikace
podilového fondu, pfiblizny vynos, investi¢ni ¢astka na konci spofeni, vySe poplatku a

komentar).

4.1 Modelovy klient - Jan Dudek

Jméno a prijmeni: Jan Dudek

Vék: 23 let

Rodinny stav: svobodny

Zdravotni stav: dobry, bez zdravotnich komplikaci

Pocet potomkii: zadné dité

Povolani: student mediciny 4. ro¢niku

Cile a plany do budoucna: Po studiu pan Dudek planuje praxi jako 1ékat v Saudské Ara-

bii a do budoucna si chce oteviit vlastni soukromou kliniku.
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Finanéni bilance Jana Dudka

Tab. 5. Financni bilance Jana Dudka

(Vlastni zpracovani na zakladé internich materialii spolecnosti)

Vydaje Cisté prijmy

Pasiva — domdacnost Klient/ka Partner/ka
Bydleni 2 400 Hlavni pracovni pomér 0

Jidlo, béZné nakupy 2 000 Vedlejsi pracovni pomér 3 000

Doprava do zaméstnani | O osvC 0

Auto + benzin. atd. 0 Matefrska, rodicovska 0

Mobil + pevna linka 600 Socialni pFispévek 0

Internet+ kabelova TV 0 Vyzivné 0

Obleceni + obuv 500 Ostatni 0

Konicky 600 Prijem z kapitalového maj. 0

Restaurace, kultura 1 000 PFijem z pronajmu 0

Cigarety 0 Ostatni prijmy (rodice) 10 000

Déti + zajmy, konicky 0 Pravidelné bonusy, prémie 0

Vénoce, darky (ro€n) [ (9 000)
Dovolené (rocné) (10 000)

Studium, jazyky 800

VyZivné 0

Domaci mazlicci 0

Leky + |ék. Péce 300

Ostatni 200

Mésicné pasiva - dom. | 8 400

Urazova pojisténi 0

Majetkova pojisténi 0

Povinné ruceni 0

Ostatni pojisténi 0

Uvéry leasingy Splatka Ugel Vyse dluhu | Rok splac.
0

Mési¢né pasiva -fin.trh | 0 Uspory

Za pasiva celkem 0

Aktiva Ucel Spole¢nost  Céstka

Stavebni sporeni 0

Zivotni pojisténi 0

Investice 0

Penzijni pripojisténi 0

Bézné/Sporici Uty 30

Ostatni 0

Za aktiva celkem 30

Vydaje celkem
VYSLEDNA BILANCE

4 570,-K¢
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Y 7 wr

Odsouhlasena investi¢ni ¢astka klientem: 2500,-K¢.

Investi¢ni ¢astka 2500,- bude dle strategie Partners Financial Services, a.s. diverzifikovana:

Investicni castka
2 500 K¢

Progresivni
sporeni
spolecnosti

Investicni Zivotni Penzijni
pojisténi Rizikové Zivotni pripojisténi se
AVIVA Vision pojisténi Allegro statnim
v hodnoté od Generaliv prispévkem
1 000 K¢ hodnoté Allianz v ¢astce
152 K¢ 300 K¢

Conseq -
smisSené fondy
v Castce

1 000 K¢

Obr. 10. Diverzifikace investicni castky Jana Dudka

(Vlastni zpracovani na zaklade internich materialu spolecnosti)

Pozn.: Nevyuzita investini ¢astka 48 K¢.

Investi¢ni Zivotni pojisténi AVIVA Vision

Pojistna doba: 47 let (do 70 let)

Pojistné: 1 000 K¢ (450 K¢ pojistna rizika + 550 K¢ spofeni)

Pojistna rizika: Zajisténi smrti s konstantni pojistnou ¢astkou 500 000 K¢
Zajisténi smrti s klesajici pojistnou ¢astkou 1 500 000 K¢
Invalidita 2. a 3. stupné s progresivnim plnénim s klesajici pojistnou
castkou 1 000 000 K¢
Zavazné nemoci s konstantni pojistnou ¢astkou 100 000 K¢
Zavazné nemoci s klesajici pojistnou ¢astkou 400 000 K¢

Trvalé nasledky urazu od 0,5 % Vv ¢astce 500 000 K¢

Vynos: cca 6%
Investi¢ni ¢astka na konci pojiSténi: cca 1 169 700 K¢

Poplatek: 24 mésicu
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Komenta¥: Zivotni poji§téni bylo zvoleno z diivodu velkych Zivotnich planti pana Jana
Dudka, nebot’ kdyby u pana Dudka nastala n¢jaka nenadalé situace, jakou je napiiklad
vazny uraz, klienta jiz nikdo nepojisti, S ¢imz souvisi i jeho Zivotni sen, klinika, na jejiz
vystavbu by mu zadna finan¢ni instituce nepijcila své finanéni prostiedky. Produkt
AVIVA Vision byl zvolen, nebot’ vzhledem k nakladovosti finan¢nich rizik a poplatkiim je
tento produkt nejptijatelnéjsi a dalsim padnym divodem vybéru produktu je fakt, ze po-

jistna rizika jsou vyplacena i v pfipad¢ trazu v dob¢ praxe v Saudské Arabii.

Pojistna doba: Pojistnd doba byla zvolena do klientovych 70 let, nebot’ odchod do diicho-
du pro mladé se neustale prodluzuje, z toho diivodu je vyhodnéjsi spofit co nejdéle. V pii-
padé klientovi finan¢ni nouze si samoziejmé mize své naspofené prostiedky predcasné

vybrat (odkupné).

Pojistna rizika: Vzhledem ke klientové situaci byla pojistna rizika zvolena nasledovné:

e Smrt s konstantni ¢astkou 500 000 K¢ byla zvolena v souladu se strategii Partners,
ktera tvrdi, Ze kazdy by mél byt zajistén na smrt nejméné na 0,5 mil. K¢.

e Zajisténi smrti s klesajici pojistnou ¢astkou 1 500 000 K¢ je s ohledem na jeho vék
velice levna a vzhledem k jeho planiim do budoucna je toto zajisténi ucelné.

e Invalidita 2. a 3. stupné s progresivnim plnénim s klesajici pojistnou ¢astkou
1 000 000 K¢ poslouzi jako zabezpec€eni ptijmt na 5 let ( Imilion/5 let/12 mésici =
16 000 K¢/ mésicne) Klesajici pojistna castka byla zvolena z diivodu zajisténi jeho
aktivniho Zivota, celd Cast tohoto rizika bude klesat, ¢imz casem docilime vyssi
¢astky, jenZ pijde na spoteni.

e Zivazné nemoci s konstantni pojistnou ¢astkou 100 000 K¢ a zédvazné nemoci
s klesajici pojistnou ¢astkou 400 000 K¢, tato kombinace byla zvolena z divodu
ceny pojistného rizika, v piipadé diagnézy zavazné nemoci bude vyplacena cela
¢astka 0,5 mil. K¢.

e Trvalé nasledky urazu od 0,5 % Vv castce 500 000 K¢ klientovi byla nastavena, aby
mu pokryla drobné vazngjsi urazy. 0,5 mil. K¢ bylo zvoleno z diivodu snadné ko-
munikace a jednoduché kalkulace klientovi s ohledem na jeho piijem.

Do budoucnosti budou s ohledem na finan¢ni situaci pana Dudka pojistna rizika navysSena.

Poplatek: Poplatek za pojistnou smlouvu bude uhrazen za 24 mésica.
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Rizikové Zivotni pojisténi GENERALI Allegro

Pojistna doba: 47 let (do 70let)

Pojistné: 152 K¢ (152 K¢ pojistna rizika bez spotent)

Pojistna rizika: Zajisténi smrti konstantni pojistnou ¢astkou 10 000 K¢
Trvalé nasledky urazu od 10 % v castce 2 000 000 K¢

Komentar: Rizikové zivotni pojisténi bylo zvoleno z divodu levného zajisténi zavaznych
urazu a tim i zajiSténi Zivotniho standardu, ktery by mohl byt v disledku zavazného urazu
rapidné snizen. Produkt GENERALI Allegro je vzhledem k jeho nakladovosti nejoptimal-
néjsi variantou.
Pojistna rizika: S prihlédnutim ke klientové situaci byla pojistna rizika zvolena nasledov-
n¢:
e Zajisténi smrti konstantni ¢astkou 10 000 K¢, je castkou, kterd je jiz v pojistné
smlouvé trvale nastavena.
e Trvalé nasledky urazu od 10 % v ¢astce 2 000 000 K¢, toto pojistné riziko bylo na-
staveno na vySe uvedenou ¢astku v disledku progrese (4x, tedy 8 mil. K<), které

Vv piipad€ zavazného urazu zajisti jeho Zivotni standard.

Penzijni pripojisténi se statnim prispévkem ALL IANZ penzijni fond

Doba spofreni: 42 let

Mési¢ni ulozka: 300 K¢

Statni prispévek 2012: 120 K¢

Statni prispévek 2013: 90 K¢

Vynos: cca 3 %

Investi¢ni ¢astka na konci sporeni: cca 389 800 K¢

Komentar: Do portfolia pana Dudka bylo zahrnuto i penzijni pfipojisténi se statnim pii-
spevkem Allianz. Tento penzijni fond byl zvolen v dasledku nejvys$siho zhodnoceni na
trhu, které ¢ini cca 3%. Panu Dudkovi sice toto penzijni pfipojisténi na dichod nevyd¢la,

ale v ramci diverzifikace je vhodné ho mit.
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Progresivni spoireni — CONSEQ — smiSené fondy

Doba spofreni: 20 let
Mési¢ni ulozka: 1 000 K¢ (za celou dobu spofeni bude vloZzeno 240 000 K¢)
Diverzifikace podilového fondu: C-quadrat AMI (CZK) v ¢astce 500 K¢
BNPP L1 Convertible Bond World CZK
Vv Castce 500 K&
Vynos: cca 7%
Investi¢ni ¢astka na konci sporeni: cca 480 000 K¢
Poplatek: 6 000 K¢
Komentar: Nejpiihodné&jsi variantou pro klienta je ¢eska investi¢ni spole¢nost Conseq,
nebot’ umoznuje zvoleni si vlastni investi¢ni strategie a je vhodna pro mensi mésiéni ¢ast-
kKy. Toto spofeni bude fungovat jako ptiprava zakladniho kapitalu na kliniku, ktery se bude
S postupem ¢asu upravovat, dle klientovych moznosti.
Diverzifikace podilového fondu: Diverzifikace do dvou fondi chrani hodnotu penéz
s ohledem na nizké riziko ztraty pen¢znich prostiedkd.
e C-quadrat AMI (CZK) v ¢astce 500 K¢ — chrani hodnotu, v piipadé propadu eko-
nomiky se zakonzervuje.
e BNPP L1 Convertible Bond World CZK v ¢astce 500 K¢ — dluhopisy, které se do-
kézou promeénit v akcie — chrani hodnotu a mohou zajimavé vydélavat
Obecnou vyhodou téchto fondd je, Ze v ptipad¢ klient ma néjaky nenadaly vydaj a na spo-

feni mu jiZ nezbyly Zadné penéZni prostiedky, spofeni nemusi platit ani nasledn€ doplacet.

4.2 Modelovy klient — Mgr. Martin Kulich

Jméno a prijmeni: Martin Kulich

Vék: 36 let

Rodinny stav: Zenaty

Zdravotni stav: dobry, bez zdravotnich komplikaci

Pocet potomkii: 2 déti (vek déti: 4 roky a 1 rok)

Povolani: ucitel na stfedni Skole

Cile a plany do budoucna: Klient by se rad co nejrychleji zbavil svych dluhi, piilepsil si
rad na diichod, naspofil dle moznosti détem na studium a vénoval se svym konicktim (ho-

rolezectvi).
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Finan¢ni bilance Ing. Martina Kulicha

Tab. 6. Financni bilance Ing. Martina Kulicha

(Vlastni zpracovani na zakladé internich materialii spolecnosti)

Vydaje

Pasiva — domacnost Klient/ka Partner/ka
Bydleni 5400 Hlavni pracovni pomér 25 000 15 000
Jidlo, béZné nakupy 7 000 Vedlejsi pracovni pomér 0

Doprava do zaméstnani | 300 0osvC 0

Auto + benzin. atd. 1 000 Matefrska, rodicovska 0

Mobil + pevna linka 800 Socidlni ptispévek 0

Internet+ kabelova TV 300 Vyzivné 0

Obleceni + obuv 1 000 Ostatni 0

Konicky 500 Prijem z kapitalového maj. 0

Restaurace, kultura 1 000 PFijem z pronajmu 10 000

Cigarety 0 Ostatni prijmy 0

Déti + zajmy, konicky 0 Pravidelné bonusy, prémie 0

Vénoce, darky (roéng) | (10 000)
Dovolené (rocné) (20 000)

Studium, jazyky 500

Vyzivné 0

Domaci mazlicci 200

Leky + 1ék. Péce 300

Ostatni 500

Meésicéné pasiva - dom. | 18 800

Urazova pojisténi 450

Majetkova pojisténi 1300

Povinné ruceni 1 880

Ostatni pojisténi 0

Uvéry leasingy Splatka Ugel Vyse dluhu | Rok splac.
Hypotéka 6 500 Rekonstrukce domu 1 mil. 2042
Meésicné pasiva -fin.trh | 10 130 Uspory

Za pasiva celkem 28 930

Aktiva - Ugel Spole¢nost  Castka
Stavebni sporeni 0

Zivotni pojisténi 1250

Investice 0

Penzijni pripojisténi 500

B&Zné/Spofici ucty 130 Rezerva s 120 000
Ostatni 0

Za aktiva celkem 1880

Vydaje celkem
VYSLEDNA BILANCE

19 190.- K¢
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Odsouhlasena investi¢ni ¢astka klientem: 10 000,-K¢.

Y. 7 wvr

Investi¢ni ¢astka 10 000,- bude dle strategie Partners Financial Services, a.s. rozdélena:

v s v

Investicni castka 10 000 K¢

Investicni Rizikové Zivotni i "
zivotni pojisténi pojidténim pripojisténi se Progr?swlm déichod AXA
Aegon Invest Allegro od statnim sporeni
and Live v Genirali v prispévkem spolecn?’sn
hodnoté Allianz v &astce Conseq v castce

Sporeni na

Generace X v
Castce 2 500 K¢

2 500 K& hodnoté 500 K& 3 600 K&

poreni na profinancovan
hypotéky v ¢astce
2 500 K¢

d er votninoe
standardu Zivitele
rodiny

poreni na
Levné a kvalitni studia détem

pojisténi déti 1200 K¢

Obr. 11. Diverzifikace investicni ¢astky Ing. Martina Kulicha

(Vlastni zpracovani na zaklade internich materialu spolecnosti)

Pozn.: Nevyuzita investi¢ni ¢astka 392 K¢.

Investiéni Zivotni pojisténi AEGON — INVEST AND LIVE

Pojistna doba: 34 let (do 70 let)
Pojistné: 2 500 K¢ (1 100 K¢ pojistna rizika + 1 400 K¢ spotfeni)
Pojistna rizika: ZajiSténi smrti konstantni ¢astkou 500 000 K¢
Zajisténi smrti s klesajici pojistnou ¢astkou 2 500 000 K¢
Invalidita 2. a 3. stupné s progresivnim plnénim s klesajici pojistnou
¢astkou 1 000 000 K¢
Zavazné nemoci s konstantni pojistnou ¢astkou 1 000 000 K¢

Trvalé nasledky urazu od 1% v ¢astce 500 000 K¢



UTB ve Zliné, Fakulta managementu a ekonomiky 59

Vynos: cca 7%

Investi¢ni ¢astka na konci pojisténi: cca 756 000 K¢

Poplatek: 36 mésicu

Komenta¥: Zivotni pojisténi Aegon bylo zvoleno z diivodu klientova koni¢ku horolezec-

tvi, diky némuz je v produktu Aegon Invest and Live nalezité zajiStén.

Pojistna rizika: Vzhledem ke klientov¢ situaci byla pojistna rizika zvolena nasledovné:

Smrt s konstantni ¢astkou 500 000 K¢ byla zvolena v souladu se strategii Partners,
ktera tvrdi, Ze zajisténi smrti s konstantni ¢astkou 0,5 mil. K¢, je ,,zakladnim sta-
vebnim kamenem* zivotniho pojisténi.

Zajisténi smrti s klesajici pojistnou ¢astkou 2 500 000 K¢

(2,5 mil. K¢ = 1 mil. K¢ + 3 x 0,5 mil. K¢), tato suma byla nastavena z dusledku
dluht, kterymi klient disponuje, jez ¢ini 1 mil. K¢&. Dalsi véci, ktera v této Castce
hraje vyznamnou roli, je fakt, ze je to zivitel rodiny, ktery prakticky zivi tfi dalsi
0soby (0,5 mil. K¢ na hlavu v rodin€) v domacnosti. Stejné jako u pana Dudka byla
zvolena u pana Kulicha smrt s klesajici pojistnou ¢astkou, nebot’ je podstatné lev-
n¢jsi nez smrt s konstantni pojistnou ¢astkou a také protoze toto pojistné riziko kle-
sa spolecné s vysi hypotéky, Klient s postupem casu nebude potiebovat tak vysoké
zajisténi na smrt.

Invalidita 2. a 3. stupn€ s progresivnim plnénim s klesajici pojistnou castkou
1 000 000 K¢ poslouzi jako zabezpeceni pfijmt na 5 let ( Imilion/5 let/12 mésici =
16 000 K&/ mésiéné + invalidni dichod od statu). Klesajici pojistna castka byla
zvolena z diivodu zajisténi jeho aktivniho Zivota, cela ¢ast tohoto rizika bude klesat,
¢imz ¢asem docilime vyssi castky, jez pujde na spofeni.

Zavazné nemoci s konstantni pojistnou ¢astkou 1000 000 K¢, tato ¢astka byla na-
stavena z prostého divodu a tim je, ze klient zaroven funguje jako zivitel rodiny,
proto musi byt nalezité zajistén i na riziko zadvaznych nemoci, nebot’ by ztrata pfi-
jmt hlavniho Zivitele byla pro rodinu velkym zasahem do rodinného rozpoctu.
Trvalé nasledky trazu od 0,5 % v ¢astce 500 000 K¢ klientovi byla nastavena, aby
pokryla drobné vazngjsi urazy. Castka 0,5 mil. K& byla zvolena z diivodu snadné

komunikace a jednoduché kalkulace klientovi s ohledem na jeho piijem.

Poplatek: Poplatek za pojistnou smlouvu bude uhrazen za 36 mésicu.
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Rizikové zivotni pojisSténi GENERALI — ALL EGRO
Pojistna doba: 29 let (do 65 let)

Pojistné: 419 K¢ (419 K¢ pojistna rizika bez spotent)
Pojistna rizika: Zajisténi smrti konstantni pojistnou ¢astkou 10 000 K¢
Zajisténi trvalych nasledki trazu zivitele rodiny od 10 % v ¢éstce
2 000 000 K¢
Denni odskodné za nezbytné 1éceni v Castce 200 K¢
Zajisténi trvalych nasledkl urazu od 0,001 % obou déti, kazdé na

1000 000 K¢

Komentai: Rizikové Zivotni pojisténi bylo zvoleno z divodu levného dozajisténi zavaz-
nych trazd a tim i zajisténi Zivotniho standardu celé rodiny, ktery by mohl byt v dusledku
zavazného trazu rapidné snizen. Produkt GENERALI Allegro je vzhledem k jeho nakla-

dovosti nejoptimalngjsi variantou pro klienta.

Pojistna rizika: S prihlédnutim ke klientové situaci byla pojistna rizika zvolena nasledov-
n¢:
e ZajiSténi smrti konstantni ¢astkou 10 000 K¢, je ¢astkou opét fixn€ nastavenou.
e Trvalé nasledky urazu od 10 % v ¢astce 2 000 000 K¢, toto pojistné riziko bylo na-
staveno na vyse uvedenou ¢astku v disledku progrese (4x, tedy 8 mil. K<), které
Vv piipadé zavazného trazu zajisti Zivotni standard rodiny.
e Denni odskodné za nezbytné 1éCeni v ¢astce 200 K¢ klientovi bylo sjednano jako
pfilepSeni v pfipad¢ urazu.
e Zajisténi trvalych nasledkd urazu od 0,001 % obou déti, kazdé na 1 000 000 K¢.
Zajisténi déti bylo zvoleno od 0,001 % kazdé na ¢astku 1 mil. K&, nebot’ neni dule-
zité jim pokryt leh¢i razy, ale takové urazy, které by je mohly omezit do konce zi-

vota. ZajiSténi déti neni prioritni, prioritni je fadné zajistit Zivitele rodiny.

Penzijni pripojisténi se statnim prispévkem ALL IANZ penzijni fond

Doba spoi‘eni: 36 let

Mésicni ulozka: 500 K¢
Statni prispévek 2012: 150 K¢
Statni prispévek 2013: 130 K¢

Vynos: cca 3 %
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Investi¢ni ¢astka na konci spofeni: cca 347 200 K¢

Komentar: Do portfolia pana Kulicha bylo zahrnuto i penzijni pfipojisténi se statnim
prispévkem Allianz. Tento penzijni fond byl zvolen v disledku nejvyssiho zhodnoceni na
trhu, které ¢ini cca 3%. Panu Kulichovi sice toto penzijni pfipojisténi na diichod nevydéla,
ale v ramci diverzifikace je vhodné ho mit. Ve smlouvé mu byla sjednana vysluhova pen-
ze, diky niz si své naspofené prostfedky mlize vybrat jiz po 15 letech spoteni a zaplatit

s nimi napfiiklad studia svym détem.

Sporeni

Veskera spofeni funguji na bazi ,,dobrovolného* spofeni, tzn., ze ho nemusime platit pra-
videlné s faktem, ze investi¢ni ¢astka na konci spofeni nebude ve stejné vysi jako je uve-

deno v modelaci.

Progresivni sporeni na umoreni hypotéky — CONSEQ Active Invest

Doba spoi‘eni: 11 let

Mésicni ulozka: 2 500 K¢ (za celou dobu spofeni bude vlozeno 330 000 K¢)
Diverzifikace podilového fondu: 40% akcie, 43% dluhopisy, 5% nemovitosti,
12% penézni trh

Vynos: cca 6 %

Investi¢ni ¢astka na konci spoieni: cca 480 000 K¢

Poplatek:6 600K ¢

Komentai: Diverzifikované a vyvazené portfolio bylo vybrano s ohledem na jeho nizkou
nakladovost a naopak velice ptivétivou vynosnost, diky které pan Kulich bude moci pfi-
blizn¢ za jedenact let doplatit svoji hypotéku. Funguje na béazi ,,dobrovolné¢ho spoteni®,

tzn., ze v ptipad¢ nedostatku penéznich prostiedkli nemusi spofeni platit.

Progresivni sporeni na studia nejmladsiho ditéte — CONSEQ — Clasiqg Invest

Doba spoieni: 19 let

Mésicni ulozka: 500 K¢ (za celou dobu spoieni bude vlozeno 114 000 K¢)
Diverzifikace podilového fondu: C-quadrat AMI (CZK) v ¢astce 500 K¢
Vynos: cca 8%

Investi¢ni ¢astka na konci sporeni: cca 260 000 K¢
Poplatek: 4 400 K¢
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Komentar: Tento produkt i fond byl vybran opét jako nejvhodnéjsi varianta vzhledem
k jeho nakladovosti a vynosnosti.

Progresivni sporeni pro starsi dité — CONSEQ — Clasig Invest

Doba sporeni: 16 let

Mésicni ulozka: 700 K¢ (za celou dobu spoieni bude vliozeno 134 400 K¢)
Diverzifikace podilového fondu: C-quadrat AMI (CZK) v ¢astce 500 K¢
Vynosnost: 8%

Investi¢ni ¢astka na konci sporeni: cca 250 000 K¢

Poplatek: 5 100 K¢

Komentar: Divody vybéru byly obdobné jako u vyse uvedeného sourozence.

Progresivni spoieni na duchod pro zivitele rodiny — AXA — Generace X

Doba spoi‘eni: 29 let

Mésicni ulozka: 2 500 K¢ (za celou dobu spoteni bude vlozeno 870 000 K¢)
Vynosnost: 9%

Investi¢ni ¢astka na konci sporeni: cca 3 817 000 K¢

Poplatek: 29 400 K¢ (tedy 3,5%)

Komentar: Progresivni a dobrovolné spofeni AXA Generace X bylo vybrano Vv disledku
diverzifikace portfolia. Vyhodou téchto dynamickych fondt je, Ze jsou kdykoliv

k dispozici a disponuji dlouhodobym zajimavym vynosem.

Administrativni centrum — béznv/ sporici ucet od Unicredit Bank
Poplatek: 89 K¢&/mésic
Vynosnost: 0 — 3% (0 K¢ —do 75 000 K¢ = 0, 5%; od 75 000 K¢ do 150 000 K¢ = 3%)

Komentar: Vyhodnéjsi varianta nez stavajici bézny ucet.
4.3 Modelovy klient — Ing. Martina Frymlova

Jméno a prijmeni: Martina Frymlova

Vék: 30 let

Rodinny stav: svobodna (bezdétna)

Zdravotni stav: dobry, bez zdravotnich komplikaci

Povolani: manazerka prodeje

Cile a plany do budoucna: Zalozeni rodiny, moznost prfed¢asného odchodu do dichodu a

spofeni pro dité, které poslouzi jako vstupenka do jeho samostatného Zivota.
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Financ¢ni bilance Ing. Martiny Frymlové

Tab. 7. Financni bilance Ing. Martiny Frymlové

(Vlastni zpracovani na zakladé internich materialii spolecnosti)

Vydaje Cisté prijmy

Pasiva - domacnost Klient/ka Partner/ka

Bydleni 4 500 Hlavni pracovni pomér 55 000

Jidlo, béZné nakupy 3 000 Vedlejsi pracovni pomér 0

Doprava do zaméstnani | O osvC 0

Auto + benzin. atd. 1500 Matefr'ska, rodicovska 0

Mobil + pevna linka 1000 Socialni pFispévek 0

Internet+ kabelova TV 400 Vyzivné 0

Obleceni + obuv 1500 Ostatni 0

Konicky 1500 Prijem z kapitalového maj. 0

Restaurace, kultura 3000 PFijem z pronajmu 0

Cigarety 0 Ostatni prijmy 0

Déti + zajmy, konicky 0 Pravidelné bonusy, prémie 0

Vénoce, darky (rotné) | (20 000)

Dovolené (rocné) (30 000)

Studium, jazyky 0

VyZivné 0

Domaci mazlicci 250

Leky + |ék. Péce 0

Ostatni 500

Mésicné pasiva - dom. | 14 150

Urazova pojisténi 0

Majetkova pojisténi 1500

Povinné ruceni 3000

Ostatni pojisténi 0

Uvéry leasingy Splatka Ugel Vyse dluhu | Rok splac.
0

Mési¢né pasiva -fin.trh | 4 500 Uspory

Za pasiva celkem 18 650

Aktiva Ucel Spole¢nost  Céstka

Stavebni sporeni 0

Zivotni pojisténi 1880

Investice 0

Penzijni pripojisténi 0

Bézné/Sporici Uty 125 Sporeni na ddchod KB 350 000

Ostatni 0

Za aktiva celkem 2 005

Vydaje celkem

VYSLEDNA BILANCE

34 355.-K¢
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Odsouhlasena mési¢ni investi¢ni ¢astka klientem: 25 000,-K¢.

Investi¢ni ¢astka 2500,- bude dle strategie Partners Financial Services, a.s. diverzifikovana:

Investicni ¢astka
25 000 Ké

Investicni Zivotni

pojisténi Allianz Zajisténi zivotniho Progresivni Progresivni

F1 v hodnoté standardu rizikovym spofem’ . spofeni AXA
2 100 K& Zivotnim pojisténim spolecnf)'stl Generace X v
Allegro od Generali Conseq v castce hodnoté
v hodnoté 193 K& 15 000 K¢ 5 000 K&

Conseq Active Invest
- sporeni ditéti v
Castce 5 000 K¢

Conseq Clasiq Invest
sporeni na dliichod v
Castce 10 000 K¢

Obr. 12. Diverzifikace investicni castky Martiny Frymlové

(Vlastni zpracovani na zaklade internich materialu spolecnosti)

Pozn.: Nevyuzita investi¢ni ¢astka 2 707 K¢&.

Investi¢ni Zivotni pojisténi Allianz F1

Pojistna doba: 40 let (do 70 let)

Pojistné: 2 100 K¢ (1580 K¢ pojistna rizika + 520 K¢ spotenti)

Pojistna rizika: ZajiSténi smrti konstantni ¢astkou 500 000 K¢
Zajisténi smrti s klesajici pojistnou ¢astkou 1 500 000 K¢
Invalidita s konstantni ¢astkou 500 000 K¢
Zavazné nemoci s konstantni pojistnou ¢astkou 500 000 K¢
Trvalé nasledky trazu od 1% v ¢astce 1000 000 K¢
Zajisténi rocniho dichodu 120 000 K¢
Pracovni neschopnost 500 K¢

+ bonus k smlouvé zajisténi smrti tirazem piti dopravni nehodé 500 000 K¢



UTB ve Zliné, Fakulta managementu a ekonomiky 65

Vynos: cca 7%
Investi¢ni ¢astka na konci pojisténi: cca 1 400 000 K¢

Poplatek: 24 mésicu

Komentar: Investicni Zivotni pojisténi Allianz F1 bylo zvoleno v disledku chystaného
zalozeni rodiny pani Frymlové, nebot’ produkt skytd nevidané benefity pro nastavajici
matky.

Pojistna rizika: Vzhledem ke klientové situaci byla pojistna rizika zvolena nasledovné:
zajisténi smrti konstantni castkou 500 000 K¢ bylo zvoleno ze stejnych divoda jako u

ptedchozich dvou modelovych klientti

o Zajisténi smrti s klesajici pojistnou castkou 1500000 K¢ bylo nastaveno
v disledku zalozeni rodiny a zivotniho partnera, se kterym sdili domécnost.

e Invalidita s konstantni ¢astkou 500 000 K& poslouzi se zajisténim ro¢niho dichodu
120 000 K¢ jako zajisténi zivotniho standardu klientky v ptipad¢ invalidity, mésic-
né na 20 000 K¢ + invalidni diichod.

e Zavazné nemoci s konstantni pojistnou castkou 500 000 K¢, v ptipadé diagnozi
nemoci ji bude ¢astka pln€ vyplacena, konstantni ¢astka byla zvolena z dtivodu kli-
entéinych piijmda.

e Trvalé nasledky trazu od 1% v ¢astce 1000 000 K¢ byly nastaveny z divodu zajis-
téni jejiho zivotniho standardu (s ohledem na klientéiny piijmy) i v pfipadé méne
zavaznych urazi, které ji mohou vytadit z pracovniho procesu

e pracovni neschopnost 500 K¢ byla nastavena v disledku brzkého téhotenstvi pani
Frymlové, kdy v pfipadé pracovni neschopnosti t€hotenstvi ji bude vyplacena denni
davka v ¢astce 500 K¢.

e + Bonus ke smlouvé zajisténi smrti trazem pii dopravni nehodé 500 000 K¢.

Rizikové zivotni pojisténi GENERALI — ALLEGRO
Pojistna doba: 40 let (do 70 let)

Pojistné: 193 K¢ (193 K¢ pojistna rizika bez spotfenti)
Pojistna rizika: Zajisténi smrti konstantni pojistnou ¢astkou 10 000 K¢
Trvalé nésledky trazu od 10 % v ¢astce 3 000 000 K¢
Komentar: Rizikové zivotni pojisténi bylo zvoleno z divodu levného zajisténi zavaznych

urazd a tim i zajisténi zivotniho standardu, ktery by mohl byt v disledku zavazného Grazu
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rapidné snizen. Produkt GENERALI Allegro je vzhledem k jeho nakladovosti nejoptimal-
néjsi variantou.
Pojistna rizika: VVzhledem ke klientov¢ situaci byla pojistna rizika zvolena nasledovné:

e Zajisténi smrti konstantni ¢astkou 10 000 K¢, je castkou, kterd je jiz v pojistné
smlouvé trvale nastavena.

e Trvalé nasledky trazu od 10 % v ¢astce 3 000 000 K¢, toto pojistné riziko bylo na-
staveno na vySe uvedenou castku v dasledku progrese (4x, tedy 12 mil. K<), které

Vv pripad¢ zavazného urazu zajisti jeji zivotni standard.

Spoi‘eni

Spofeni bylo u pani Frymlové nastaveno v souladu s jejimi zivotnimi plany. Veskera nize
uvedend spofeni jsou ,,dobrovolnd* tzn., ze v ptipad¢ néjaké nenadalé skutecnosti ¢i akut-
nosti penéznich prostiedkli pani Frymlova mize jednu ¢i nékolik dalSich plateb vynechat,
bez nasledného doplaceni, ale nasledné bude klientka muset pocitat s nizsi investi¢ni ¢ast-

kou na konci spofeni.

Progresivni sporeni — CONSEQ — Active Invest — vyvaZené portfolio

Doba spofieni: 25 let

Mési¢ni ulozka: 5 000 K¢ (za celkovou dobu spofeni bude vlozeno 1 500 000 K¢)
Diverzifikace podilového fondu: 40% akcie, 43% dluhopisy, 5% nemovitosti,

12% penézni trh

Vynos: cca 7%

Investi¢ni ¢astka na konci spofeni: cca 4 000 000 K¢

Poplatek: 31 000 K¢

Komentar: Diverzifikované a vyvazené portfolio bylo vybrano s ohledem na jeho nizkou
nakladovost a naopak velice piivétivou vynosnost, diky kterému bude mit dit¢ pani Frym-

lové dostate¢né mnozstvi penéz na start jeho samostatného zivota.

Progresivni sporeni —- CONSEQ — Clasig Invest

Doba spoieni: 25 let
Mési¢ni ulozka: 10 000 K¢ (za celkovou dobu spoieni bude vlozeno 3 000 000 K¢)
Diverzifikace podilového fondu: C-quadrat AMI (CZK) v ¢astce 2 500 K¢
BNPP L1 Convertible Bond World CZK 2 500 K¢
Invest Latin America 2 500 K¢
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Invest Materials 2 500 K¢
Vynos: cca 9%
Investi¢ni ¢astka na konci sporeni: cca 8 500 000 K¢
Poplatek: 82 000 K¢
Komentar: Smés fondii velmi progresivnich s konzervativnimi fondy zajisti klientce slic-
ny a vyvazeny vynos S nizkym vstupnim poplatkem, diky kterym bude mit dostatek finan-

¢nich prostiedkt na odchod do dichodu.

Progresivni spoireni— AXA — Generace X — konservativni portfolio

Doba spofreni: 25 let

Mésicni ulozka: 5 000 K¢ (za celou dobu spoteni bude vlozeno 1 500 000 K¢)
Diverzifikace: AXA Konto 50%, Dluhopisovy fond 35%, Selection Opportunities 15%
Vynosnost: 4%

Investi¢ni ¢astka na konci spofeni: cca 2 500 000 K¢

Poplatek: 24 000 K¢

Komentar: Progresivni a dobrovolné spofeni AXA Generace X bylo vybrano z diivodu
diverzifikace portfolia. Vyhodou téchto dynamickych fondd je, ze jsou kdykoliv

k dispozici a disponuji dlouhodobym zajimavym vynosem.

Partners Komodity Invest

Partners Komodity Invest je jednorazové investi¢ni zivotni pojisténi, které klientovi umoz-
fluje podilet se na rlstu cen ropy, zlata a zeméd¢€lskych komodit. Zaroven chrani ndvratnost
100% investice pii dodrZzeni podminek, zejména Sesti let trvani smlouvy.

Doba spoieni: 6 let

Investi¢ni ¢astka: 250 000 K¢

Vynos: 8,9%

Investi¢ni ¢astka na konci sporeni: 415 000K¢

Poplatek: 0 K¢

Komenta¥r: Klientka ma velkou bilanci a je Skoda, aby ji penize leZely na bézném uctu,
kde se fadn¢ nezhodnocuji a jsou navic ovlivnény inflaci, diky niz ztraci penézni prostied-
Ky svoji hodnotu. Proto je vhodné s nimi co nejvice pracovat a pfipravit se na staii. Tento
produkt byl vybran, nebot’ je bez poplatku nad vlozenou investicni ¢astku 150 000 K¢ pro
Klienty Partners, oplyva zajimavym vynosem a neexistuje u né¢j ménové riziko — investice

je zajisténa do koruny.
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5 ZAVERECNA DOPORUCENI PRO VYBRANOU SPOLECNOST

Na béazi pozadavki modelovych klientd byla nize formulovana zavérecna doporuceni pro

vybranou poradenskou spolec¢nost dle posledni zasady bakalatské prace.

Po rozpravé s kazdym z modelovych klientii byly zaznamenany pozadavky a vyhrady kli-
entti K vykonané praci, jenz by mély byt ze strany finan¢niho poradce 1épe komunikovany,

popiipad¢ feSeny managementem spolecnosti.

Nejprve je tedy nezbytné zanalyzovat piipadny pozadavek klienta a nasledné navrhnout

eventuelni feSeni.

V prvni fadé je tieba zadit velice Castym pozadavkem, vyhradou k odméné za vykonanou
praci poradce, kterd nepfedstavuje financni prostiedky, jak tomu byva v jinych spole¢nos-
tech a firmach, ale spociva v doporuéeni sluzby, které zajisti poradci dal$i pracovni ptilezi-
tost. Doporuceni si kazdy finan¢ni poradce bere na konci schiizky, kde klienta zada o spo-
jeni na klientovo blizké okoli. Tento zptisob odmény se nezamlouval ani posledni modelo-
vé klientce Ing. Martiné¢ Frymlové, navzdory tomu, ze byla se sluzbou velice spokojena.
S timto problémem se poradci spolecnosti Partners setkavaji velice ¢asto. Jedinym feSenim
této situace je spravna komunikace s klientem. Finanéni poradce by proto mél svého klien-
ta argumentovat tim, Ze doporuceni je jedinou platbou za jeho praci, se kterym by mé¢l fi-
nan¢ni poradce jiz na konci prvni schiizky odchézet. Existuje mnoho zpiisobt, jak klientovi
demonstrovat potfebu odmény, dilezité ale je, klienta ujistit, ze spojeni, ktera vzniknou
v ramci jeho doporuceni na blizké okoli, probéhnou na tirovni, bez pfemlouvani potencio-
nalniho klienta a také podotknout, ze svym znamym mutze v mnoha ohledech ulehéit zivot,
nebot finance dnes fesi kazdy. Pro takovouto argumentaci je potiebné disponovat dobrymi
komunika¢nimi dovednostmi, které nékterym poradciim délaji nemalé problémy. Resenim
této problematiky by mohly byt tréninky doporuceni formou riznych externich skoleni,
zamétenych na komunikaéni dovednosti ¢1 individualni Skoleni s tréninkem pod dohledem

V ramci spolec¢nosti Partners.

Dalsi vytkou k praci finan¢niho poradce, ptispél klient Mgr. Martin Kulich, ktera se tyka
nedostupnosti bankomatl svétové zndmé banky Unicredit Bank, jenZ mu byla finanénim

poradcem spolec¢nosti Partners doporucena.
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Problém nedostatku bankomatt tizi i samotné finan¢ni poradce spole¢nosti, nebot’ u zmi-
nované banky maji vSichni poradci sjednan sviij podnikatelsky ucet. V pfipadé nedostup-
nosti bankomatti majitel unikatniho uctu za kazdy dalsi vybér z jiného bankomatu (jeden
vybér mésicné z jiného bankomatu nez Unicredit Bank je zdarma) zaplati poplatek ve vysi

30 K¢.

Proto by bylo vhodné, aby spole¢nost Partners zfidila dalsi bankomaty Unicredit Bank,
nejlépe na kazdé pobocce Partners, pfednostné tam, kde neni v blizkém okoli dostupny
zadny bankomat Unicredit Bank. DalSim feSenim by mohl byt i natlak na znamou banku ze
strany spole¢nosti, ktera by mohla na banku apelovat s pozadavkem sniZeni poplatki za

vybér z ostatnich bankomatt ¢i dal$imi vybéry z jinych bankomati zdarma.

Na pochybach byl i klient Jan Dudek, ktery nemé davéru v podilové fondy, nebot’ se boji o
ztratu svych penéznich prostiedkl a ptichdzi s pozadavkem dikladnéj$iho objasnéni pro-
blematiky podilovych fondu ze strany finanéniho poradce, jez mu nebyla dostatecné vy-

svétlena.

Odborny finan¢ni poradce by mél disponovat nejméné zdkladnimi informacemi, tykajici se
podilovych fondl a tim, na jaké bazi tyto fondy funguji. Dale by mél mit znalosti o sou-
¢asné ekonomické situaci ¢i vyvoji sveétovych trhi, aby situaci na trzich a moznou riziko-
vost investi¢niho produktu, mohl klientovi fadné ptiblizit a sestavit optimalni portfolio pro

klienta. Témito informacemi ¢asto nedisponuji pravé zacate¢nici v oboru.

Proto bych rada apelovala na vybranou poradenskou spolecnost, aby svym novackiim za-
jistila jiz od prvopocatku spoluprace odborna Skoleni zaméfena na problematiku trhu, nej-
1épe pod vedenim uznavaného ekonoma, ktery ve spolecnosti Partners Financial Services

a.s. pracuje jako hlavni analytik, Pavla Kohouta nebo jinou kapacitou v oboru.
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ZAVER
Pti zpracovani bakalarské prace mi byly voditkem zasady pro vypracovani bakalarské pra-

ce, které jsou ukotveny Vv zadéani bakalatského dila.

Kazdy ¢lovek at’ majitel spolecnosti €i jeji zaméstnanec fesi svoje osobni radosti, starosti.
Jednou z téchto radosti ¢i starosti mohou byt i ptilezitosti v oblasti investic nebo naopak
nedostatek penéznich prostfedkl na investice, S ¢imz je spojeno zajisténi financi. Sluzba
finanéniho poradenstvi je proto vhodna pro kazdého v jakémkoliv véku ¢i zivotni situaci.
Spravny finan¢ni poradce by mél klientovi pfedat zkuSenosti a hlavné mu poradit, jaké
investi¢ni prilezitosti na trhu existuji a pro¢ mu byla z obrovské nabidky investi¢nich pro-
dukt vybrana konkrétni investi¢ni ptilezitost. Na stejné bazi pracuji i financni poradci
spole¢nosti Partners, kde byla provedena analyza investi¢nich pfileZitosti pro retailového

investora.

Ptinosem bakalaiské prace je analyza investi¢nich pfilezitosti pro ostatni drobné investory,
nebot’ oni sami mohou porovnat své zajisténi ¢i dalsi rozloZeni prostiedkt do investi¢nich
produktii s modelovymi klienty, ale musi mit na zieteli, ze kazdé portfolio klienta, vytvo-
feno spolecnosti Partners, je velice individualni, nebot’ kazdy ¢loveék disponuje odlisnym

zivotnim standardem, cily a plany, které jsou objektivné zohlednény v kazdém portfoliu.

Dale byly odhaleny pozadavky klientd, jejichz zohlednéni, by mohlo ptispét ke zkvalitnéni

poradenskych sluzeb spole¢nosti Partnes Financial Services, a.s.

V neposledni fad€ 1 pro mé jako autorku, byla bakalarska prace obrovskym piinosem, ne-

bot’ jsem Se obohatila o cenné informace a zkuSenosti z oblasti planovani financi.

Téma bakalaiské prace bylo omezeno a specializovano pouze na vybrané investi¢ni piilezi-
tosti z diivodu limitovaného rozsahu prace, vytvari se tedy prostor pro rozsahlejsi feseni

V podobé projektu diplomové prace.

Na zéavér bych rada podékovala vSem, ktefi mi poskytli cenné informace, praktické rady a

pomoc pfi zpracovani této bakalaiské prace jakoukoliv formou.
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PRILOHA P I: ROCNIi DANOVA USPORA U ZIVOTNIHO
POJISTENI

Tab. 8 Rocni dariova iispora u Zivotniho pojisténi (Simek, 2011, s. 14)

Darnova dspora

Mésicni investice Odpocet od ZD roc¢né Uspora na dani z piijmi
(15%)
100 K¢ 1200 K¢ 180 K¢
200 K¢ 2 400 K¢ 360 K¢
300 K¢é 3 600 K¢ 540 K¢
400 K¢ 4 800 K¢ 720 K¢
500 K¢ 6 000 K¢ 900 K¢
600 K¢ 7200 K¢ 1 080 K¢
700 K¢ 8 400 K¢ 1260 K¢
800 K¢ 9 600 K¢ 1440 K¢
900 K¢ 10 800 K¢ 1 620 K¢
1000 K¢ 12 000 K¢ 1800 K¢




PRILOHA P Il: SOUHRNNY PREHLED DRUHU ZIVOTNICH
POJISTENI A JEJICH PARAMETRU

Tab. 9 Souhrnny prehled druhii Zivotnich pojisteni a jejich parametrii (finance.cz, 2011)

Druh Zivotniho pojisténi

Vlastnosti
Rizikové | Kapitalové | Flexibilni | Investicni | Diichodové

Kryti rizika (smrti)

v v v v X

Tvorba kapitalové ) 4 v v v v
hodnoty

AKtivni x x x \/ X

ovliviiovani vynosu

Garantované x V4 v x V4

zhodnoceni

Flexibilita

Danova uznatelnost




PRILOHA P I11: PREHLED STATNICH DOTACI A DANOVYCH
ULEV PENZIJNIHO PRIPOJISTENI

Tab. 10 Stdtni dotace a daiiové ilevy penzijniho pripojisténi (Simek, 2011, s. 21)

Mési¢ni platba Daiiovy odpocet od dané¢  {jspora na dani
klienta Satmidotace AT rocné
100 K¢ 50 K¢ - - -
200 K¢ 90 K¢ - - -
300 Ké 120 K¢ - - -
400 K¢ 140 K¢ - - -
500 K¢ 150 K¢ - - -
600 K¢ 150 K¢ 100 K¢ 1200 K¢ 180 K¢
700 K¢ 150 K¢ 200 K¢ 2400 K¢ 360 K¢
800 K¢ 150 K¢ 300 K¢ 3600 K¢ 540 K¢
900 K¢ 150 K¢ 400 K¢ 4800 K¢ 720 K¢
1000 K¢ 150 K¢ 500 K¢ 6000 K¢ 900 K¢
1100 K¢ 150 K¢ 600 K¢ 7200 K¢ 1080 K¢
1200 K¢ 150 K¢ 700 K¢ 8400 K¢ 1260 K¢
1300 K¢ 150 K¢ 800 K¢ 9600 K¢ 1440 K¢
1400 K¢ 150 K¢ 900 K¢ 10800 K¢ 1620 K¢
1500 K¢ 150 K¢ 1000 K¢ 12000 K¢ 1800 K¢




PRILOHA P IV: PENZIJNI FONDY PUSOBICI NA TRHU
V CESKEREPUBLICE

Tab. 11 Penzijni Fondy piisobici na trhu v Ceské republice v letech 2001 — 2011 v obdobi
2001 — 2011 a jejich priimérnd vynosnost za jednotlivé roky (Simek, 2011, s. 22)

Nazev Pramérna vynosnost penzijniho fondu za jednotlivé roky

penzijniho

fondu

AEGON PF | 0,00 | 0,00 | 0,00 | 0,00 | 0,00 | 0,00 | 450 | 3,50 | 2,10 | 2,11

Allianz PF 4,36 | 3,71 | 3,00 | 3,00 | 3,00 | 3,11 | 3,00 | 3,00 | 3,00 | 3,00

Axa penzijni
4,25 | 3,41 | 3,36 | 3,10 | 3,70 | 2,50 | 2,20 | 0,00 | 2,00 | 1,50

fond
CSOB
390 | 426 | 4,30 | 5,30 | 5,00 | 2,30 | 2,40 | 0,6 | 1,00 | 1,04
PF Progres
CSOB
3,20 | 3,00 | 2,30 | 430 | 400 | 2,80 | 240 | 0,4 | 1,40 | 1,47
PF Stabilita

Generalli PF | 4,60 | 4,10 | 3,00 | 3,00 | 3,81 | 3,74 | 410 | 23 | 2,40 | 2,10

ING PF 4,80 | 4,00 | 4,00 | 2,50 | 4,20 | 3,60 | 2,50 | 0,00 | 0,10 | 2,14

PF Ceské

3,80 | 3,20 | 3,10 | 3,50 | 3,80 | 3,30 | 2,40 | 0,20 | 1,20 | 2,00
pojistovny
PF Ceské

3,80 | 350 | 2,64 | 3,74 | 403 | 3,04 | 3,10 | 0,50 | 1,28 | 2,34
sporitelny

PF Komeréni
440 | 463 | 3,40 | 350 | 4,00 | 3,00 | 2,30 | 0,58 | 0,24 | 2,23
banky




PRILOHA P V: POPIS JEDNOTLIVYCH DRUHU FONDU
VZHLEDEM K JEJICH VLASTNOSTEM A RIZIKUM

Tab. 12 Popis jednotlivych druhu fondii vzhledem k jejich viastnostem a rizikiim
(Syrovy, 2005, s. 32)

Doporuceny

Druh fondu

Primérny

vynos

investi¢ni

horizont

Ocekavani

investora

Riziko investice

nejbezpecnéjsi fond, | maly vynos tésné
Fond .. , .
204 min. ¥ roku | Jjistota vynosu na hranici
penézniho trhu . .
s inflaci
vynosy piekonaji vy$si riziko
Fond inflaci V porovnani
4,5 % min. 2 roky e
dluhopisovy S penéZnim
trhem
nadprimérné vyno- | zadn4 jistota
sy, rozmnozeni in- | vynosu, mohou
Fond smiSeny 7% min. 5 let , , y
y vestovanych pro- | kratkodobé
stiedki prodélat
maximalni vynos, vysoké kolisani
ktery dokaze pti investovanych
dlouhodobé investi- | penéz, moznost
Fond akciovy 25 % min. 7 let o . , y
y ° ci znasobit vloZené ztraty az  50%
prostiedky investované
Castky




PRILOHA P VI: VOLBA TYPU FONDU DLE RIZIKOVEHO
ROFILU KLIENTAA DOBY INVESTICE

Tabulka 13 Volba typu fondu dle rizikového profilu klienta a doby investice
(Syrovy, 2005, s. 37)

Doba investice

Typ investora

do 1 roku 2 az 3 roky 4 az 6 let nad 7 let
Silné
PenéZni trh PenéZzni trh Penézni trh Penézni trh
konzervativni
Dluhopisové | Dluhopisové Dluhopisové
Konzervativni PenéZni trh
fondy fondy fondy
Dluhopisové Smisené
Vyvazeny Penézni trh Smisené fondy
fondy fondy
Dluhopisové Akciové
Dynamicky PenéZni trh SmiSené fondy
fondy fondy




