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Tabulka A

	
	Kritéria hodnocení BP
	Stupeň

obtížnosti
	Stupeň hodnocení podle ECTS
	Součin

	
	
	
	A

1
	B

1,5
	C

2
	D

2,5
	E

3
	Fx

4
	F

5
	

	1
	Splnění cílů
	3
	
	
	
	
	X
	
	
	9

	2
	Logická stavba
	2
	
	
	
	
	X
	
	
	9

	3
	Teoretická část
	3
	
	
	
	
	X
	
	
	9

	4
	Analytická část
	3
	
	
	
	X
	
	
	
	7,5

	5
	Práce s literaturou
	2
	
	
	
	X
	
	
	
	5

	6
	Stylistická a jazyková úroveň
	1
	
	
	
	
	X
	
	
	3

	7
	Formální úroveň
	1
	
	
	
	
	X
	
	
	3

	
	Celkem
	15
	    průměr hodnocení
	3,03


Poznámka: Hodnocení jednotlivých kritérií označte znakem „X“ v příslušné řádce. Průměr hodnocení kritérií vypočteme vydělením součtu součinů 15. 

Tabulka B

	Interval
	Stupeň ECTS
	Slovní hodnocení

	1,0 – 1,49
	A
	Výborně

	1,5 – 1,99
	B
	Velmi dobře

	2,0 – 2,49
	C
	Dobře

	2,5 – 2,99
	D
	Uspokojivě

	3,0 – 3,49
	E
	Dostatečně

	3,5 – 3,99
	FX
	Nedostatečně

	                   4,0 -
	F
	Nedostatečně


	Průměr hodnocení kritérií 3,03
	Koeficient náročnosti 1,15


Návrh na výslednou známku vypočteme vynásobením průměru hodnocení kritérií koeficientem náročnosti a stanovíme podle tabulky B.

Celkové hodnocení a otázky k obhajobě:

(Otázky uvádí vedoucí i oponent.)

Předložená BP spíše připomíná podprůměrnou práci seminární. Lze zde najít řadu formálních i odborných chyb. Navíc po stránce formální neodpovídá práce platné směrnici rektora SR/41/2004.

Diplomantka ve své práci opomněla uvést důležité aktivity spjaté se vstupem na zahraniční trh: např. segmentaci trhu, nebo stanovení marketingového plánu atd. Na druhé straně zbytečně podrobně analyzuje některé méně důležité makroekonomické ukazatele, které nijak neovlivní uvedený záměr. Diplomantka stanovila potenciální produkt pro český trh, aniž by analyzovala konkrétní poptávku po tomto produktu. Reálnost naplnění zamýšleného cíle (vstupu polské firmy na náš trh) je velmi diskutabilní. Tomu i nasvědčují vyjmenované hrozby na str. 58.

Otázky k obhajobě:

1. Myslí si, že Váš způsob realizace dotazníkového šetření odpovídá etice podnikání?

2. Co má české podniky přesvědčit k odebírání avizovaných služeb? Jak si představujete technickou stránku celého obchodu?

3. Souhlasí firma Colorex s nepřímým vývozem na české trhy?

4. Z jakých zdrojů bude společnost F. H. U. Denison financovat tento projekt, když Vámi uváděný měsíční obrat společnosti je 15.000 Kč? Jaký je potom průměrný měsíční zisk společnosti?

5. Str. 69 – jaká daň má největší vliv na konečnou výši zisku společnosti?

6. Vysvětlete zkratku WTO.

Návrh na výslednou známku bakalářské práce (viz Tabulka B)

E - dostatečně
(Uveďte Stupeň ECTS + Slovní hodnocení)

Ve Zlíně 22.12.2006
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