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Téma BP:

Analýza marketingové komunikace s konečným zákazníkem firmy ELFER, spol. s r. o.
	
	
	
	

	Hodnocení náročnosti tématu na:
	
	Úroveň
	

	                                                                                        
	nadprůměrná
	průměrná
	podprůměrná

	teoretické znalosti
	X
	
	

	praktické zkušenosti
	
	X
	

	sběr a zpracování podkladů a vstupních dat
	X
	
	

	specifické nároky tématu (originalita, rozsah,
	X
	
	

	statistické zpracování dat, interpretace závěrů ap)
	
	
	


	
	
	
	
	

	Kritéria  hodnocení práce diplomanta:
	
	            Úroveň
	

	
	nadprůměrná
	průměrná
	podprůměrná
	nelze hodnotit

	splnění cíle práce
	
	X
	
	

	metodologická kvalita postupu 
	X
	
	
	

	úroveň teoretické části 
	X
	
	
	

	práce s literaturou (citace)
	X
	
	
	

	úroveň analytické části 
	X
	
	
	

	adekvátnost použitých metod
	X
	
	
	

	úroveň projektové části 
	
	
	
	X

	úroveň návrhu  řešení  (realizace)
	X
	
	
	

	jazyková úroveň práce 
	
	X
	
	

	formální úroveň  (text, grafy, tabulky)
	
	X
	
	

	přehled literatury (rozsah, kvalita)
	X
	
	
	

	jiné kritérium (novost,  přínos praxi)
	X
	
	
	


Hodnocení v jednotlivých kritériích označte znakem X) v příslušné úrovni.

(Obraťte, prosím, list a pokračujte v hodnocení na druhé straně formuláře.)

Celkové hodnocení práce a otázky k obhajobě:

Téma bakalářské práce je aktuální a za velmi dobré považuji i výběr firmy, na kterou bylo téma zpracováno. Teoretickou část považuji za dobrou, i když studentka nečerpala z nepřeberného množství publikací. Velmi kladně hodnotím praktickou část práce, kde je kvalitně zpracované dotazníkové šetření a SWOT analýza. V úvodu práce mi chybí jasně definovaný cíl této práce, který studentka uvedla až v závěru své práce. Domnívám se, že tato bakalářská práce je v praxi využitelná a společnosti ELFER pomůže zvednout konkurenční výhodu oproti svým konkurentům.
1. Proč již firma neexportuje svou produkci do Německa a Itálie? 
2. Je firma schopna získat dalšího dodavatele materiálu? 

3. Má smysl ve společnosti o třech zaměstnancích přijímat dalšího pracovníka zabývajícího se problematikou marketingu? 
Návrh na klasifikaci bakalářské práce:
B – velmi dobře

Ve Zlíně dne 30. května 2006
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Pro klasifikaci použijte tuto stupnici: 

	Stupeň klasifikace:
	A - výborně
	B - velmi dobře
	C - dobře
	D - uspokojivě

	
	E - dostatečně
	F – nedostatečně
	
	


