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	Hodnocení náročnosti tématu na:
	
	Úroveň
	

	                                                                                        
	nadprůměrná
	průměrná
	podprůměrná

	teoretické znalosti
	
	X
	

	praktické zkušenosti
	X
	
	

	sběr a zpracování podkladů a vstupních dat
	X
	
	

	specifické nároky tématu (originalita, rozsah,
	X
	
	

	statistické zpracování dat, interpretace závěrů ap)
	
	
	


	
	
	
	
	

	Kritéria  hodnocení práce diplomanta:
	
	            Úroveň
	

	
	nadprůměrná
	průměrná
	podprůměrná
	nelze hodnotit

	splnění cíle práce
	X
	
	
	

	metodologická kvalita postupu 
	X
	
	
	

	úroveň teoretické části 
	
	X
	
	

	práce s literaturou (citace)
	
	X
	
	

	úroveň analytické části 
	X
	
	
	

	adekvátnost použitých metod
	X
	
	
	

	úroveň projektové části 
	
	X
	
	

	úroveň návrhu  řešení  (realizace)
	
	X
	
	

	jazyková úroveň práce 
	
	X
	
	

	formální úroveň  (text, grafy, tabulky)
	X
	
	
	

	přehled literatury (rozsah, kvalita)
	
	x
	
	

	jiné kritérium (novost,  přínos praxi)
	X
	
	
	


Hodnocení v jednotlivých kritériích označte znakem X) v příslušné úrovni.

(Obraťte, prosím, list a pokračujte v hodnocení na druhé straně formuláře.)

Celkové hodnocení práce a otázky k obhajobě:
Naša firma už dlhodobejšie uvažuje o prieniku na zahraničené trhy, návrh Vášho študenta Jozefa Jágrika o presadení sa na čínskom trhu bol v skutku zaujímavý. Celkovo dáva táto bakalárska práca náhľad na faktrory, ktoré môžu ovplyvniť vstup našej firmy na trh, čo mňa osobne zaujalo. V tejto práci bola uskutočnená analýza silných a slabých stránok firmy, čo je prínosné v rozvoji spoločnosti Raven do budúcna. Túto prácu hodnotím veľmi dobre, nakoľko oceňujem prístup študenta, zvolený metodický postup (analýza vonkajších a vnútorných faktorov), ale aj vypracovnie. Taktiež si myslím že navrhnuté riešenie a doporučenie je reálne a ja osobne by som postupovala tak isto. 

Ďalej musím pochváliť snahu Jozefa o prínos nových informácii do našej firmy, a aj jeho znalosti a skúsenosti pri vykonávaní praxe.

Na obhajobu by som sa chcela spýtať tieto otázky:

1.) Prečo si si vybral práve Čínu?
2.) Z čoho si usúdil, že môže byť výhodné obchodovať s Čínou?

3.) Prečo má veľký význam momentálny vývoj HDP na obchod s Čínou?

4.) Akými spôsobmi si sa dostával k informáciam?

5.) S akými problémami si sa stretol pri zbere informácii?

6.) Prečo mysliš že by naša firma mala byť úspešna v Číne?

7.) Prečo je dôležité poznať obchodné zvyky a triky?

8.) Čo je najvetšou slabinou firmy Raven a. s. pri prieniku na čínsky trh?

9.)  Aké opatrenia by si navrhol na odstránenie týchto slabín?
10.) Čo je najsilnejšou stránkou firmy Raven a. s. pri prieniku na čínsky trh?  

Návrh na klasifikaci bakalářské práce:
....…………….B ...................................

Ve Bratislave dne 31/06/2006
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Pro klasifikaci použijte tuto stupnici: 

	Stupeň klasifikace:
	A - výborně
	B - velmi dobře
	C - dobře
	D - uspokojivě

	
	E - dostatečně
	F - nedostatečně
	
	


