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	Odůvodnění hodnocení práce:
Bakalářská práce se zbývá vypracováním reálného podnikatelského záměru za použití moderního nástroje The Business Model Canvas. Velmi oceňuji autorovo podnikatelské nadšení a úmysl podnikatelský záměr v budoucnu realizovat. Práce je správně rozdělena na teoretickou a analyticko-praktickou část.

V teoretické části autor práce obecně popisuje podnikatele a různé přístupy k podnikání. Dále objasňuje obecnou strukturu podnikatelského plánu a nástroje The Business Model Canvas. V analytické a praktické části se již věnuje samotnému podnikatelskému záměru, kterým je specializovaná myčka aut.

Jako slabinu bakalářské práce hodnotím nedůslednost v některých detailech, které mohou mít zásadní vliv na budoucí podnikání: například název společnosti je již ochrannou známkou jiné společnosti, v práci nebyla řešena výše a struktura základního kapitálu a nebyla prokázána proveditelnost podnikatelského záměru.

Přes nedostatečný počet literárních a jiných zdrojů, které by autor kriticky hodnotil, obecně bakalářskou práci hodnotím kladně, jelikož autor pracuje s moderního nástrojem The Business Model Canvas. Autor práce se mnou během psaní práce její obsah pravidelně konzultoval a aplikoval v ní mé doporučení.



	Otázky k obhajobě:
How are you planning to attract the first customers before the word of mouth will start to work?

Are lack of car owners' time and information the real needs of your potential customers? (Lean Canvas)

What will be the initial capital of your company and what will be the structure of the ownership?

	Práce byla zkontrolována systémem pro odhalování plagiátů Theses s výsledkem negativním/pozitivním. *
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