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U hodnocení kritéria 1 zohledněte náročnost tématu práce.
Při hodnocení kritérií 2-6 zohledněte následující bodování:
5 bodů – splněno velmi kvalitně, výrazně překračuje požadavky
4 body – splněno kvalitně
3 body – splněno bez výhrad
2 body – splněno s menšími nedostatky
1 body – splněno, ale s výraznými nedostatky
0 bodů – nesplněno


	Kritéria hodnocení
	Počet bodů

	 Náročnost tématu práce:
	

	řešená problematika je složitá
	

	získávání dat je náročné
	

	zpracování dat je náročné
	

	Cíle a metody práce:
	

	1. cíle práce jsou srozumitelně formulovány
	

	metody zpracování práce jsou srozumitelně formulovány
	

	prezentované cíle práce jsou v souladu s tématem práce
	

	zvolené metody a postupy jsou vhodné pro naplnění cílů práce
	

	Teoretická část práce:
	

	1. teoretická část práce obsahuje kritickou literární rešerši
	

	teoretická část vychází z vhodně zvolených domácích i cizojazyčných zdrojů 
(s přihlédnutím k relevantnosti, aktuálnosti a typu publikací)
	

	teoretické zdroje v textu jsou citovány odpovídajícím způsobem
	

	Praktická část práce – analýza:
	

	1. v analytické části práce jsou využity poznatky z teorie
	

	zvolené metody práce byly vhodně aplikovány
	

	postup aplikace metod práce je dostatečně popsán
	

	práce obsahuje souhrnné zhodnocení současného stavu
	

	závěry analýz jsou dostatečně podložené
	

	Praktická část práce – projekt:
	

	1. projektová část práce navazuje na teoretické poznatky
	

	projektová část práce navazuje na výsledky analýz
	

	práce obsahuje závěry a možnosti aplikace navrhovaných doporučení
	

	návrhy jsou podloženy odpovídajícími argumenty
	

	práce obsahuje dopady předložených návrhů
	

	práce naplnila stanovené cíle
	

	Formální úroveň práce:
	

	1. text je logicky provázán
	

	v práci je použita správná terminologie
	

	použité zdroje jsou citovány dle požadované normy
	

	práce má jazykovou úroveň odpovídající kvalifikační práci
	

	práce má grafickou úroveň odpovídající kvalifikační práci
	

	CELKOVÝ POČET BODŮ 
	22




Celkové hodnocení práce a otázky k obhajobě:
(otázky uvádí vedoucí práce i oponent)

[bookmark: _Hlk74305814]Předložená práce si klade za cíl sestavit podnikatelský plán pro podporu rozhodování o možném založení vlastní kavárny. Autorka využívá klasické přístupy tvorby podnikatelského plánu, z tohoto pohledu se tedy nejedná o práci unikátní co do obsahu a způsobu zpracování, ovšem téma podnikatelského plánu je více než vhodné s ohledem na smutné konce těch, kteří přípravě svého podnikání nevěnovali dostatek času a pozornosti.  
 
Praktická část obsahuje dotazníkové šetření. Tuto metodu považuji v daném případě za vhodnou. Otázky jsou položeny vhodně s tím, že autorka mohla zvolit další otázku s cílem více zjistit cenovou citlivost potenciálních zákazníků, která může být v daném případě zásadní - tedy sice bylo zjištěno, jaká je běžná útrata za jednu návštěvu, ale například otázkou, kolik jsou ochotni zaplatit za jedno espresso/caffé latte, by autorka získala přesnější informaci o jejich finančních možnostech/ochotě utrácet. Právě na produktu caffé latte (který podle dotazníku vede v oblibě (viz obrázek 13)) se může také ukázat, zdali je vůbec vhodnou myšlenkou nabízet dražší výběrovou kávu - mléčný typ kávy totiž lépe maskuje skutečnou kvalitu kávy, zákazníci si také běžně dávají do kávy cukr, který v maskování pokračuje,  a v momentě, kdy budou lidé ochotni zaplatit za caffé latte max 45 Kč, bude nasnadě zamyšlení, zdali kupovat výběrovou kávu v ceně 0,7 Kč/gram, nebo postačí běžná za 0,4 Kč/gram. V celkovém objemu prodeje se může ve výsledku jednat o roční úsporu v desítkách tisíc korun.

V rámci samotného podnikatelského plánu autorka nejdříve odhaluje jednotlivé oblasti spojené s daným podnikem v podobě metody Lean Canvas, dále zpracovává marketingový plán metodou 7P. Na závěr se zaměřuje podrobně na finanční stránku. Podnikatelský plán obsahuje relevantní údaje nutné pro posouzení rizikovosti projektu s využitím optimistické, reálné a pesimistické varianty. Zpracování této části hodnotím jako dostatečné, přehledné a reálné. 

Z pohledu formální stránky: je dodržena odpovídající struktura i rozsah práce. Písemný projev studentky je dobrý, kazí jej občasné gramatické chyby.

Celkově hodnotím práci jako odpovídající požadavkům na závěrečné práce a vhodnou k obhajobě.

Otázky k diskuzi:
1. Jak se autorka zachová, pokud se podnikání nebude dařit? Jak dlouho bude tolerovat ztrátu? Má přesně stanovený moment, kdy by provozovnu zavřela?
2. Proč neplánuje autorka nabízet alkoholické nápoje? Např. pivo z řemeslných pivovarů apod.
3. Autorka na straně 87 uvádí, že za měsíc předpokládá průměrně 28 otevřených dní. Do provozu ovšem počítá pouze s jedním číšníkem. Jedná se o chybu, nebo o dobře promyšlený plán?



Práce  kritéria pro obhajobu DP[footnoteRef:1]. [1:  Práce nesplňuje kritéria pro obhajobu, pokud je minimálně jedno kritérium hodnoceno 0 body.] 
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