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Téma DP:
Výstavy a veletrhy jako komunikační nástroj vybrané firmy
Tabulka A 

	
	
	
	

	Hodnocení náročnosti tématu na:
	
	Úroveň
	

	                                                                                        
	nadprůměrná
	průměrná
	podprůměrná

	teoretické znalosti
	
	x
	

	praktické zkušenosti
	
	x
	

	sběr a zpracování podkladů a vstupních dat
	
	x
	

	specifické nároky tématu (originalita, rozsah,
	
	x
	

	statistické zpracování dat, interpretace závěrů ap.)
	
	
	


	
	
	
	
	

	Kritéria  hodnocení práce diplomanta:
	
	            Úroveň
	

	
	nadprůměrná
	průměrná
	podprůměrná
	nelze hodnotit

	splnění cíle práce
	
	x
	
	

	metodologická kvalita postupu 
	
	x
	
	

	úroveň teoretické části 
	
	x
	
	

	práce s literaturou (citace)
	
	x
	
	

	úroveň analytické části 
	
	x
	
	

	adekvátnost použitých metod
	
	x
	
	

	úroveň projektové části 
	
	
	x
	

	úroveň návrhu  řešení  ( realizace)
	
	
	x
	

	jazyková úroveň práce 
	
	x
	
	

	formální úroveň  (text, grafy, tabulky)
	
	x
	
	

	přehled literatury (rozsah, kvalita)
	
	x
	
	

	jiné kritérium (novost,  přínos praxi)
	x
	
	
	


Připomínky a otázky k obhajobě:

Autorka si jasně v úvodu definuje cíl své práce – analyzovat firmu Robe Show Lighting, analyzovat její výstavní a veletržní aktivity a na základě zjištění vypracovat výstavní manuál v angličtině. Nemyslím, že stanovení hypotézy „sběr informací bude tvrdým oříškem“ (první ze tří) je zrovna nejlepší formulací hypotézy, zasloužila by jasnou nelaickou formulaci. Autorka využívá zdroje a cituje je. Autorka celkem dobře analyzovala, v čem má komunikační mix společnosti nedostatky (v souvislosti s výstavami a veletrhy). V projektové části vypracovává výstavní manuál (s akcentem na personální obsazení). V tomto manuálu chybí, jakým způsobem kupříkladu musí/nesmí personál výrobek prezentovat, čeho se mají vyvarovat, či kterou vlastnost výrobku vyzdvihovat, a další. Nejsem si jistý, že personál výstavního stánku je schopen vstřebat veškeré informace – zvláště technické. Rozhodně ale tento manuál předpokládám bude (personál) mít vždy při ruce k nahlédnutí. V závěru bych očekával jasnější potvrzení/vyvrácení hypotéz. Jako hlavní přínos práce vidím v tom, že je vypracovávána pro skutečné využití v praxi (a jak doufám, také bude), a ne jen teoretickou prací.
Otázky k obhajobě:

1) Která část přípravy účasti je podle vás nejdůležitější? Je taková?

2) Vychází dress code z jednoté CI nebo je to jen dílo „kreativní náhody“?
3) Píšete, že jste „..se doposud nesetkala s žádnou tuzemskou firmou, která by měla kvalitně zpracovaný nějaký ucelený materiál, který by mapoval její účast na mezinárodních veletrzích.“ – pravděpodobně se asi nedostala do styku s tolika společnostmi. S kolika to bylo?
Práci doporučuji k obhajobě.
Návrh na klasifikaci diplomové  práce:
C - dobře
Ve Zlíně dne 17. května 2006
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