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Hodnocení v jednotlivých kritériích označte znakem X) v příslušné úrovni.

(Obraťte, prosím, list a pokračujte v hodnocení na druhé straně formuláře.)

Celkové hodnocení práce a otázky k obhajobě:

(otázky uvádí vedoucí práce i oponent)

Bakalářská práce je zpracována na téma Analýza konkurenceschopnosti firmy Jaspol export-import, spol. s r.o.. 
V analytické části studentka pouze popsala konkurenci, která na trhu existuje. Analytický nástroj však v bakalářské práci, která se měla zabývat problematikou konkurenceschopnosti, nenajdeme. Následně se věnovala 4P - marketingový mix má také podobu popisnou, ne analytickou. 
Jako analytický nástroj se může jevit dotazníkový průzkum, ten však není zaměřen na analýzu konkurenceschopnosti, ale na spokojenost zákazníků s firmou Jaspol export-import, spol. s r.o.. Interpretace výsledků je na velmi slabé formální i odborné úrovni (str. 57-58). 
V návrzích na zlepšení konkurenčního postavení firmy chybí ekonomické zhodnocení a návratnost vložených investic. 

Formální nedostatky práce: 
· obsah není aktualizován, čísla stránek neodpovídají realitě - od kapitoly 3 - charakteristika firmy; 

· použitá literatura není seřazena ani abecedně, ani podle použitých citací v textu, má náhodný charakter; 

· gramatické chyby, hrubky, nesprávně formulované věty jsou běžnou součástí bakalářské práce; 

· odvolání se na špatnou přílohu (str. 57); odvolávání se na obrázky v textu, kde není uvedeno jeho číslo; 

Otázky: 
1. Na str. 35 uvádíte, že: „Při rozhodování o formě prodeje sehrával nejdůležitější roli samotný zákazník.“ Jakým způsobem firma získala tyto informace? 
2. Na str. 36 uvádíte, že cílovou skupinu jste specifikovala na základě pohlaví, vzdělání a věku. V dotazníku (Příloha P VI) máte uveden pouze věk a vzdělání. Vysvětlete. Do jaké věkové kategorie zařadíte osobu, které má 30 let - do kategorie „do 30“ nebo do kategorie „30-40“, dtto věk 40 a 50 let? 
3. V návrzích na zvýšení konkurenceschopnosti uvádíte často extrémně nákladné návrhy. Ekonomicky zhodnoťte všechny Vaše návrhy a jejich finanční návratnost. Které z nich budou, na základě ekonomického zhodnocení, reálné? 
4. Jaký analytický nástroj jste použila pro analýzu konkurenceschopnosti firmy? 

Návrh na klasifikaci bakalářské práce:
D - uspokojivě 
Ve Zlíně dne 21.8.2008 
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