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Hodnoceni v jednotlivfch krit6riich oznadte znakem X) v piislu5n6 urovni.

Hodnoceni nrlrodnosti t6matu na: Urovef,
nadprfrmEm6prumErnSpodprum6rn6

teoretick6 znalosti x

praktick6 zku5enostr x
sb6r a zpracovini podkladt a vstupnich dat x

specifickd naroky tdmatu (originalita, rozsaho
statistickd zpracovini dat, interpretace z|vErr& ap) x

kit6ria hodnoceni pr6ce diplomanta: Urovei
nadprumEm6prumerna podprumdrn6 nelze hodnotit

spln6ni cile pr6ce x

metodoloeick6 kvalita postupu x
irovei teoretick6 d6sti x

orSce s literaturou (citace) x

firovef, analvtickd d6sti x
dekv6tnost oouZitvch metod x

rrovef, proiektov6 Edsti x
uroveil nSvrhu ie5eni (realizace) x

iazvkov|urovei prirce x
formrilni rirovef, (text, grafu, tabulky) x

oiehled literaturv (rozsah. kvalita) X

iin6 krit6rium (novost. offnos oraxi) x

(Obrat'te, prosim, list a pokradujte v hodnoceni na druh6 stranE formulaie.)



Celkov6 hodnoceni prhce aotazky k obhajobd:

Studentka se rychle b6hem zpracovdni sv6 bakalSisk6 prdce
integrovala do naSi  spolednost i .  Vfbornfm zpr isobem tak6 dokdzala
mot ivovat  jednot l iv6 pracovniky f i rmy ke spoluprdc i .  Je ev identn i
2e se na zpracovSni  dan6 problemat iky dobie teoret icky p i iprav i la
V prakt ick6 d i is t i  oceiu j i  p iedev5im SWOT anal fzur  v€ k ter6
dokdza la  p iesn5  vys t i hnou t  ne jd r i l eZ i t6 j i i  f ak ta .  Z  h led i ska
pouZi t i  v fs ledkr i  bakalSisk6 prdce v prax i r  se mi  jev i  jako
nejlep5i mySlenka "zavedeni nov6 sekce zdkaznickl ich dotazri
na in ternetov lTch st rdnkdch na5i  spolednost i " .  Toto doporudeni
tak6 v krStkodob6m horizontu zavedeme pro zvfieni efektivnostj-
A f te r  Sa les  v  na i i  spo lednos t i .

o tdzky :

I I  Pfi  koupJ- luxusniho vozu
jeho min iaturou.  Prod?

je zdkaznik dasto obdarov6n

2)  Co musi  sprdvnf  obchodnik  sp ln i t ,  aby maximal izoval
pravd6podobnost uzavieni obchodu?

N6vrh na klasifik aci bakalirtsk6 pr6ce : Yv.b.qrnP

Ve ZlinE dne 3 1 .  5 .  2 0 0 6

podpis oponenta BP

Stuoei klasifikace: A - v.fbornd B - velmi dobie C - dobie D - uspokoiivd
E - dostatednd F - nedostatedn6


